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PENUTUP
5.1 Kesimpulan

Berdasarkan hasil analisis dan pembahasan yang telah dilakokan pada bab-bab
sebelumnya, dapat disimpulkan bahwa strategi pengembangan bisnis dayBox
sebagai judul Skripsi jalur Emtreprencur - Business Plan memiliki landasan
operasional dan finansial yang sangat kuat Analisis permasalahan konsumen
menunjukkan bﬁhn-:ﬂtyﬂm hnbuﬂ manj[mh kesenjongan pasar terkait
kebutuhan aksesibiliths belanja 24 jam, kecepatan transiksi melalui digitalisasi
POS Aronium, dan transpamnsi haroa yang kompetiif Dari sisi strategi
pwn.m hnsﬂmwm menfmpulkﬂu.-ﬁgﬂm j:ndit pusm Kuadran 1
wdtngms!\ﬂrm#ﬁﬁdeFﬂs ],I:[L]rmg' ngi ikan bahwa
PMBEmda dalam fase pertumbuhan dan mﬂnﬂﬂim internal yang
sangat dominan untuk menangkap pelusng pusar secara masif.

.-m.hmmiﬂ, doyBox menunjukksn performa  yang wm duan
menguntungkan. Pencapaian laba bersih sebesar Rp363450.025 dengan total
pﬂﬂupﬂﬂ 'munﬂpm Rpl 367351 363 membukiikan ofisiensi model bisnis retail
modern yang ﬂltﬁmpk:m. Keunggulan finansial ini dipertegas dengan nilai ROI
sebesar 103.89% dan Payback Period yang relatif eepat, yaity kumang lehih 12
bulan, Hal ini membuktikan balwa. investasi pu;hmﬁ:ﬂltﬂulllf :l'ﬂﬁmlugi dan
ekspansi outlet fisik memiliki efekiivitas tinggi dalam menghasilkan nilai ekonomi
bagi perusahaan. Dengan demikisn, dayBox bukan sekadar toko kelontong
tradisional, melainkan entitas ritel modem yang slap untuk melakukan eskalsi
bisnis lebih lnas di masa depan.

5.2 Saran '
Guna mengoptimalkan rencana pengembangan bisnis yang telah disusun,

terdapat beberapa saran strategis yang dapat diterapkan oleh mangjemen dayBox.
Perama, pada aspek operasionul. perusshasn disarankan univk  segera
merealisasikan  pembangunan  Distribution Cenfer atan gudang  pusat guna
meningkatkan efisiensi rntai pasok dan memperkust daya tawar harga terhadap
distributor besar. Kedua, sehubungan dengan ketergantungan operasionzl yang
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masih tinggi pada pemilik. dipertukan langkah profesionalisas melaui ekrutmen
tim manajerial fungsional agar proses ekspansi ke outlet-outlet berikutnya dapat
berjalan secara terstandardisasi.

Selanjuinya, pada aspek pemasaran dan teknologi, dayBox perlu
mengoptimalkan penggunaan data analitik dari sistem ERP Custom yang sedang
Peluncuran program loyalitas pelanggan. st
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