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BABY
PENUTUP

Kesimpulan

Berdasarkan hasil penelitian dan pembahasan terhadap 60 responden di
wilayah Sleman. dapat disimpulkan babhwa faktor utama vang memenganshi
keputusan pembelian knmumum preduk buah potong meliputi aspek
kebersihan ;Imhiﬁtmtaﬁw P:‘n&ﬂl, mﬁkama.san yang digunakan.
Permasalahan tersebut berpengaruh. terhadap nnﬂ:thqpercayaﬂ.n dan minat
beli konsumen.

Mumnggqﬁhlmbm Ahseco merumuskan strategi pengembangan
usaha melalui analiss SWOT dan pendekatan barmuan pemasaran TP,
Wﬂmn standar kebersihan dan kvalitas produk, MMSI buah
potong seperti mix fruit dan produk lotis praktis, serta mmkmau

:MM vang higienis dan menarik. Hasil analisis keuangan menunjukkan

bahwa usahn Ahseco berads pada kondisi yang layak secars fimansial,
ditunjukkan oleh pencapaian penjualan yang melampaui titik impas (Break
Even Poini) pada setiap perjode. Dengan demikian, Ahssco memiliki prospek
keberlanjutan usaha yang baik apabila 5tm|e._gim.unm_dllﬂapkan

Berdosarkan hasil penelitian dan kesimpulan yang telah diperoleh,
52,1 Saran bagl pemillk usaha

Pemilik usaha Ahseco disarankan untuk terus meningkatkan dan
menjaga konsistensi kualitas produk. khususnya pada aspek kebersihan
dan higienitas, melalui penerapan standar operasional prosedur (SOP)
yang terstruktur. Selain itu, pengembangan variasi dan inovasi produk
buah potong periu dilnkukan secarn berkelanjutan agar mampuo
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menyesuaikan dengan kebutuhan dan preferensi konsumen. Dari sisi
pemasaran, pemanfaatan media sosial secara optimal dan terarah
merek Ahseco sebagai produk buah potong yang sehat dan higienis. Ke
depan, menjalin kerja sama dengan berbagai pihak. seperti perkantoran,
sekolah, atau komunitas, thpatm]adl!tmteg:mtukmemlplahn

lebih luas bagi pengembangan usaha buah potong,
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