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ABSTRAK 

Bisnis Kinnas.Diy merupakan bisnis yang bergerak dalam industri kerajinan tangan 

buket. Lokasi usaha ini berada di Gayamprit, Klaten Selatan, Klaten, Jawa Tengah 57423. 

Fokus utama yang ditekankan oleh bisnis ini meliputi optimalisasi bahan baku, ketahanan 

produk, desain produk, harga, dan pelayanan.  

Penelitian ini menggunakan strategi SWOT (Strengths, Weaknesses, Opportunities, 

Threats) dan BMC (Business Model Canvas). Penerapan kedua metode ini diharapkan dapat 

menghasilkan rumusan strategi pengembangan yang terukur dan aplikatif bagi keberlanjutan 

bisnis. Bisnis buket bunga pita satin ini diyakini sebagai peluang usaha yang sangat 

menjanjikan di pasar kreatif, didukung oleh modal awal yang relatif terjangkau dan potensi 

perolehan keuntungan yang signifikan. Dengan fokus pada pengembangan ini, usaha buket pita 

satin dapat berkontribusi secara positif dalam meningkatkan kreativitas, mendorong 

kemandirian finansial, dan memberikan kontribusi nyata kepada masyarakat. 

Kata Kunci : Buket, Kerajinan, Kreatif, Strategi, Peluang.  



xv 
 

ABSTRACT 

 

Kinnas.DIY is a business engaged in the handicraft bouquet industry. It is located in 

Gayamprit, South Klaten, Klaten, Central Java 57423. The business's primary focus includes 

optimizing raw materials, product durability, product design, pricing, and service. 

This research employed a SWOT (Strengths, Weaknesses, Opportunities, Threats) and 

BMC (Business Model Canvas) analysis. The application of these two methods is expected to 

produce a measurable and applicable development strategy for business sustainability. The 

satin ribbon flower bouquet business is believed to be a highly promising business opportunity 

in the creative market, supported by relatively affordable initial capital and significant profit 

potential. With this focus on development, the satin ribbon bouquet business can positively 

contribute to enhancing creativity, promoting financial independence, and making a tangible 

contribution to society. 

Keywords : Bouquet, Craft, Creative, Strategy, Opportunity.


