BAB1

PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang
Didalam dunia usaha dan kerja, informasi

erupakan bagian yang penting dan
berharga. Infomn 1 yang akurat akan membanty peliku ussha dalam mengambil
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ak. informast sudah menjadi kebutuhan mgal pokok. Informasi

werniet tidak hanya digunakan untuk mendapatkan be
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Tidak dapat dihindari bahwa pengm nologi informasi berbasis webh
bagi kalangan pelaku usaha cukup berperan aktif dalam meningkatkan jumlah
penjualan dan keuntungan bagi pelaku usaha. Saat ini, banyak pelaku usaha
memanfaatkan internet untuk media penjualen dan pemasaran mereka, mengingat
intemet tidak mengenal batasan ruang. Dalam hal ini, keuntungan juga bisa

dirasakan oleh konsumen, tidak hanya oleh pelaku usaha.



Sanggar Arjuna merupakan Industri yang bergerak di Batik Kayu, terletak di
Yogyukarta. Produk yang ditawarkan beragam dari berbagai kayu yang dibatik,
diantaranya mulai dari wayang batik, topeng batik, sandal batik, gantungan kunci
batik, dan berbagai produk batik varian lainnyn. Sanggar Arjuna terletak berada

Berdasarkan uraian yang telah dikemukakan, Sanggar Arjuna mengungkapkan
membutuhkan sebuah sistem yang dapat membantu dalam penjualan dan perekapan
date pemesanan dari berbagai target pasar di Indonesia yang dapat memudahkan

konsumen dalam mendapatkan informasi, melakukan pemesanan, dan



menghasilkan laporan data pemesanan. Hal tersebut yang membuat penulis untuk
melakukan analisis penelition permasalahan yang berjudul Analisis dan

Perancangan Sistem Informasi Penjualan Berbasis Web Pada Industri Batik Kayu

Sanggar Arjuna Yogyakarta, diharapkan dapat membantu proses bisnis penjualan

2. Aplikssi ini dapat digunakan untuk melakukan pemesanan atau pre-
arder berdasarkan produk yang sudah ada maupun produk yang belum
ada dalam daftar produk yang melalui kesanggupan oleh Sanggar



Arjuna oleh pelanggan vang sudah terdafiar menjadi member dari sistem
Sanggar Arjuna.

3, Aplikasi ini memberikan deskripsi produk, pencarian produk,
pembagian produk berdasarkan kategori, dan menyediaksn fasilitas

I. Membangun Sistem Informasi Penjualan Berbasis Web vang dapat
digunakan untok melakukan pemesanan atau pre-order produk yang



2. Mempermudah pemilik usaha Sanggar Arjuna untuk melakukan wpdate
informasi produk, dan memberikan kemudshan kepada konsumen
dalam melihat informasi produk maupun pembelian produk Sanggar
Arjuna, baik lewat pemesanan berdasarkan daftar produk vang ada

Penelitian ini diharapkan menambah pengetahusn penulis dalam
memberikan suatu solusi peluang dan permasalahan konkrit dilapangan

dengan menerapkan ilmu yang sudah diserap dan pendidikan formal



maupun diluar pendidikan non-formal yang disesuaikan kebutuhan
permasalahan dilapangan yang dihadapi.

1.6 Metode Penclitian
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mulai dari kinerja (performance), informasi finfarmation), ekonomi feconomic),
pengendalian (control), efisiensi (efficiency), dan pelaysnan (service), kemudian
merumuskan usulan peluang solusi sebagai dasar untuk memperbaiki sistem yang
berjalan.



1.6.2.2 Anallsis Kebutuhan Sistem
Proses menentukan proses sistem yanag bisa dilakukan, informasi yang ada,
apa yang akan dihasilkan, dan menentukan batasan layanan yang ditswarkan oleh

SI5tEm,

1.6.2.3 Analisis Kelayakan

Proses pengujian yang dilakukan dengan menjalankan unit program yang
dibuat, apakah sesuai dengan kebutuhan atau belum.



1.6.5.2 White Box Testing
Proses pengujian yang dilakukan dengan melihat kode-kode program vang

Bab kedus akan menjelaskan tentang fandasan teori yang digunakan oleh
konsep arsitektur sistem. konsep penjualan Sanggar Arjuna. konsep pemodelan



sistem, dan teknologi yang digunakan dalam proses perancangan sistem informasi

penjualan.

BAB Il ANALISIS DAN PERANCANGAN SISTEM
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Bab ketiga akan membahas tentang gai

igan antar muka
i Sanggar Arjuna



	Skripsi_13.11.6887_023.pdf (p.1)
	Skripsi_13.11.6887_024.pdf (p.2)
	Skripsi_13.11.6887_025.pdf (p.3)
	Skripsi_13.11.6887_026.pdf (p.4)
	Skripsi_13.11.6887_027.pdf (p.5)
	Skripsi_13.11.6887_028.pdf (p.6)
	Skripsi_13.11.6887_029.pdf (p.7)
	Skripsi_13.11.6887_030.pdf (p.8)
	Skripsi_13.11.6887_031.pdf (p.9)

