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RINGKASAN 

 
Pada masa perekonomian global saat ini pergerakan penjualan barang maupun 

jasa dapat bergerak dengan bebas dan persaingan antar perusahaan pada sektor 

barang maupun jasa di tuntut untuk mengembangkan usahanya pada tingkat yang 

lebih baik pada masa yang akan datang. Untuk mengembangkan usahanya pada 

tingkat yang lebih tinggi perusahaan harus melaksanakan semua aktivitas yang ada 

pada bidang operasional, pemasaran, keuangan, produksi dan bidang-bidang lain 

yang ada pada perusahaan secara baik dan seksama untuk mencapai tujuan 

perusahaan. Semakin banyak usaha yang menyediakan jasa penyewaan lapangan 

futsal yang tersebar, menyebabkan ekspansi perusahaan serupa, mengakibatkan 

persaingan yang ketat. Oleh karena itu, ketika di hadapkan pada situasi ini dan 

berbagai situasi, para wirausahawan perlu berhati-hati dan tanggap agar bisnisnya 

yang berkelanjutan dapat berkembang secara efisien. Oleh karena itu setiap 

perusahaan memiliki strategi pemasaran tersendiri agar dapat tetap menarik minat 

konsumen untuk menyewa lapangan futsal. 

Dengan meningkatnya pertumbuhan usaha yang ada dalam daerah 

tersebut, semakin berkembang usaha-usaha kecil, menengah atau pun besar maka 

semakin baik pula pertumbuhan ekonomi daerah itu sendiri. Dengan meningkatnya 

kebutuhan tersebut maka seiring dengan itu meningkat pula persaingan bisnis 

antara Futsal yang ada di suatu daerah tersebut, terutama di daerah Nanga Pinoh. 

Pada saat sekarang ini di Nanga Pinoh Bisnis Futsal semakin diminati dapat 

kita lihat dengan perkembangan bisnis futsal yang ada. Teknik pemasarannya pun 

berbeda-beda. Tingginya minat bermain futsal dikalangan pelajar dan mahasiswa 

tidak hanya datang dari kalangan laki-laki, namun juga di kalangan wanita. 

Melihat perkembangan penduduk dari tahun ke tahun semakin bertambah 

banyak pebisnis yang memanfaatkan peluang pasar ini. Memanfaatkan kondisi 

lapangan dan fasilitasyang ditawarkan di Futsal Pangkaosak baik untuk merebut 

citra baik perusahaan dimata konsumen serta mengintensifkan promosi pada pasar 

dengan menampilkan kualitas lapangan dan fasilitas pada iklan dengan
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memanfaatkan media online serta rutin melakukan perawatan lapangan dan fasilitas 

perusahaan menggunakan lapangan yang terjaga untuk mengatasi tuntutan 

konsumen serta menyediakan lahan parkir yang luas untuk motor dan mobil 

dilengkapi cctv serta dengan memperhatikan fasilitas pendukung di setiap tempat 

tersebut juga semakin lengkap kami membuat inovasi dengan mengembangkan 

fasilitas pendukung seperti mini market,loker dan wifi Selain fasilitas-fasilitas inti 

dan pendukung kami juga menyediakan futsal shop yang di sana menjual semua 

peralatan dan perlengkapan futsal terlengkap 
 

Kata Kunci: Pengembangan, lapangan futsal pangkaosak  
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