BAB I
PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang

Berkembangnya ilmu pengetahuan dan teknologi yang semakin pesat disertai
dengan semakin ketatoys persaingandillam duniusaha mengakibatkan persaingan

onsumen. Salah sat

semilik menjadi kesulitan dalam melihat perkeshangan pata ussho tersebut,
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Teknologi  informigsiiAMBRERAn" ki B dolam menyelessiken
permasalahan. Dalam bidang usaha, teknologi informasi dapat digunakan untuk
membantu menyelesaikan permasalahan vang terjadi pada kematan usaha tersebut.
Salah satu teknologi informasi yang dapat digunakan adalah sistem informasi
manajemen. Sistem informasi manajemen memberikan informasi dan data-data

yang telah diproses sebelumnya, sehingga informasi yang dibasilkan



diharapkan dapat meningkatkan kinerja usaha tersebut. pemanfaatan sistem
informasi juga memungkinkan pemilik usaha untuk melakukan forecasting
terhadap produk yang mereka jual, sehingga dapat memaksimalkan hasil penjualan.

Penggunaan metode ini membantu pemilik untuk menentukan jumlah

peramalan 7

1.3 Batasan Masalah

Dalam penelitian ini. penulis memberikan Batasan masalsh agar dalam
penjelasan kedepannya lebih mudah, terarah, terorganisir dengan baik dan sesual

dengan vang diharapkan. Adapun Batasan masalah pada penelitian ini adalah:



1. Data yang digunakan berasal dari data penjualan per bulan.

2. Metode vang dipunakan adalah metode Moving Average.

3. Output yang dihasilkan yaitu peramalan penjualan untuk bulan depan,

4. Peramalan penjualan dilakukan secara umum dan berdasarkan kategori item,

1.4  Maksud Penelitian

Maksud dari penelitian ini adalah untuk membual Sistem Prediksi Penjualan

ini dilaksanakan dengan tujuan agar penelition yang telah

akukan nemberiknn '.!--. [
dsp e o penlin i yio:

. G sn perkiraan jumish pénuctan untuk bulan depen pada toko Sulfia

P‘Bﬂjl.ﬂl in dimasa I-'E

2. Menentukan perbandingan pe feniran Moving Avenage.

1.6 Manfaat Penelittan

Penelitian ini dilaksanakan dengan tujuan agar penelitian yang telah
dilakukan hasilnya dapat memberikan manfaat yang sesuai demgan apa yang
dikehendaki. Untuk mengetahui perkirsan jumlah penjualan untuk satu bulan ke



depan sehingga pihak perusahsan atau organisasi dapat menentukan strategi
penjualan.

1.7 Metodologl Penelitian

Metode penelitian mengurai n

L.7.1.2 Metode Wawancars:

Tahap wawancara merupakan tahap pengumpulan data yang dilakukan
dengan melakukan komunikasi secara langsung dengan norasumber terkait uniuk
memperoleh datadatn yang dibutuhkab untuk penelifion. Data-data yang
dibutuhkan dalam wawancsra ini berupa data-data yang tidak didokumentasikan,



Dalam penelitian ini penulis melakukan wawancara dengan pemilik Toko Sulfia
Jaya.

1.7.2  Tahap-Tahap Penelitian

1.7.2.4 Tahapan Pengujian

Persentase MAPE.



1.8 Sistematika Penullsan

Sistematika penulisan yang digunakan dalam penyusunan skripsi
adalah sebagai berikut:

sistem, perancangan sistem yang meliputi comrext diagram, level | diagram, level

2 dingram. redasi foble dan perancangan wver inferface

BAB 4: IMPLEMENTASI DAN PEMBAHASAN



Bab ini berisi tentang implementasi dan pembahasan dari aplikasi yang
dibangun sehingga penelitian ini dapat diselesaikan sesuai dengan tujuan yang ada.

BAB 5: PENUTUP

Bab ini adalah bab terakhir. bab ini ben
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