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INTISARI 

 

Nana’s Kitchen merupakan usaha makro, kecil, dan menengah (UMKM) 

yang bergerak di bidang kuliner. Saat ini Nana’s Kitchen melakukan transaksi 

secara online dan offline. Produk yang ditawarkan oleh Nana’s Kitchen diantaranya 

catering, snack, dan minuman. Namun karena adanya deflasi serta meningkatnya 

saingan, omzet yang didapatkan menurun. Maka dari itu saya menggunakan 

Teknologi Informasi untuk mempromosikan produk dari Nana’s Kitchen sehingga 

dapat meningkatkan penjualan. Teknologi Informasi merupakan seluruh bentuk 

teknologi yang digunakan untuk memproses, menyimpan, mengirim atau 

menyebarluaskan informasi.  

 

Kata kunci: UMKM, Teknologi Informasi, Pemasaran Digital 
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ABSTRACT 

 

Nana's Kitchen is a macro, small, and medium enterprise (MSME) engaged 

in the culinary field. Currently, Nana's Kitchen conducts transactions online and 

offline. The products offered by Nana's Kitchen include catering, snacks, and 

drinks. However, due to deflation and increasing competition, the turnover 

obtained has decreased. Therefore, I use Information Technology to promote 

products from Nana's Kitchen so that it can increase sales. Information Technology 

is all forms of technology used to process, store, send or disseminate information.. 

Keyword: MSME, Information Technology, Digital Marketing


