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5.1 Kesimpulan

Pengembangan bisnis Liana Fashion Accessories memerlukan stratem
vang tepat guna meningkatkan daya smngidan keberlanjutan. Aralisis SWOT
mengidentifikasi berbagai faktor, baik intermal maupun eksternal, yang dapat
mempengaruhi pﬂuﬁmgm%tﬂi

Ha.si[;mﬂsls S‘Wﬂ'}' menunjukkan bahwa kekintan utama Lisna Fashion
Afcmmimﬂpﬁmm pehjmmmg baik, dan identitas
produk yang kuoat. ?ﬁm Aerdapat kelemahan m Hﬂhﬁtusan supplier,
thmm: penjualan anline, dan sumber daya ‘ﬂ:ﬁmﬂﬁ_mmlﬂ Peluang
].rmlg', M dimantastkan melipun  ren  aksesorns yang Inﬁ;mﬂuug dan
' p:nelms: pasar melalui media sosial serty e—ﬂ:ﬂl’#ﬂ anan
yang dihadapi adalah persaingan ketal dan perubahan tren fashion yang cepat.
Hufdmtm_ﬁm: faktor fersebut, Liana Fashion Accessories okan menerapkan
stratesi pengemb . seperti pemasaran digital unh..ﬁ muqmgknlkﬂ kesadaran
merek. nmmmfaatlau. platform e-commerce, serta melakukan diversiffies; produk
dm_:_.m':isl berkelanjutan.

P“WW analisis SWOT sebugai pemetaan bisnis lebih efektif
dan m dalam dlhm mﬂﬂhm posisi  bisnis, sehingga dapat
memaksimalkan  fakior keberhosilan  dalam WE‘“" strategi  yang
kompetitif. Berdasarkan penelitian. yang telah dilakukan, dapat disimpulkan
bahwa posisi bisnis Liana Fashion Accessories berada kuadran 2. Artinya, strategi

pengembangan  difokuskan  pada  penerapan  strategi  diversifikasi,  yaitu

menggunakan kekuatan imternal yang dimiliki untuk menghindari ancaman yang
ada.
5.1 Saran

Liana Fashion Accessones perlu terus melakukan niset pasar untuk
mengikuti perkembangan tren dan kebutuban konsumen, serta memaksimalkan
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berubah. Menggunakan metode riset pasar yang lebih terkini, seperti survei atau
wawancara dengan konsumen langsung, skan memberi wawasin yang lebih
mendalam tentang preferensi dan umen datam memilih produk
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