
 

 STRATEGI PENGEMBANGAN USAHA AKSESORIS Y2K STUDIO 

SKRIPSI 

 Diajukan untuk memenuhi salah satu syarat mencapai derajat 

Sarjana Program Studi Kewirausahaan 

 

 
 

Disusun Oleh :  

Nama : Engelia Dewi Aswita 

NIM : 21.92.0310 

 

PROGRAM STUDI S-1 KEWIRAUSAHAAN 

FAKULTAS EKONOMI & SOSIAL 

UNIVERSITAS AMIKOM YOGYAKARTA 

YOGYAKARTA 

2025 

 



 

STRATEGI PENGEMBANGAN USAHA AKSESORIS Y2K STUDIO 

SKRIPSI  

Diajukan untuk memenuhi salah satu syarat mencapai derajat 

Sarjana Program Studi Kewirausahaan 
 

 
 

Disusun Oleh :  

Nama : Engelia Dewi Aswita 

NIM : 21.92.0310 

 

PROGRAM STUDI S-1 KEWIRAUSAHAAN 

FAKULTAS EKONOMI & SOSIAL 

UNIVERSITAS AMIKOM YOGYAKARTA 

YOGYAKARTA 

2025  

ii 



 

iii 



 

 

iv 



 

 

v 



 

KATA PENGANTAR 

 
Puji dan Syukur Penulis Panjatkan ke Hadirat Tuhan Yang Maha Esa karena berkat 

limpahan Rahmat dan Karunia-Nya sehingga penulis mampu menyelesaikan Skripsi yang 

berjudul “Strategi Pengembangan Usaha Y2K Studio”. Dalam penyusunan laporan ini, penulis 

banyak mendapat tantangan dan hambatan, akan tetapi dengan bantuan dari berbagai pihak 

tantangan tersebut dapat teratasi. Oleh karena itu, penulis ingin mengucapkan terima kasih yang 

sebesar-besarnya kepada yang terhormat : 

1.​ Tuhan Yang Maha Esa atas limpahan nikmat, Rahmat, berkah, dan rezeki yang telah 

diberikan kepada penulis. 

2.​ Kedua orang tua penulis yaitu Bapak R. Leonardus Istas Jati Premono dan Ibu Fransiska 

Yuni Fitria serta keluarga yang selalu memberikan dukungan secara moril, materil serta 

doa yang senantiasa mengantarkan penulis hingga menyelesaikan penyusunan Skripsi ini. 

3.​ Prof. Dr. M.Suyanto, M.M. selaku rektor Universitas Amikom Yogyakarta. 

4.​ Bapak Emha Taufiq Luthfi, S.T, M.Kom selaku Dekan Fakultas Ekonomi dan Sosial 

Universitas Amikom Yogyakarta. 

5.​ Ibu Laksmindra Saptyawati, SE, MBA. selaku dosen pembimbing skripsi yang telah 

memberikan bimbingan, motivasi, petunjuk dan arahan dalam penulisan skripsi ini. 

6.​ Ibu Tanti Prita Hapsari, S.E., M.Si dan Bapak Reza Widhar Pahlevi, SE., MM., CSA. 

selaku dosen pembimbing ujian bisnis yang telah memberikan bimbingan, motivasi, 

petunjuk dan arahan dalam proses penulisan sehingga penulis dapat menyelesaikan 

penyusunan ujian bisnis ini. 

7.​ Seluruh dosen Universitas Amikom Yogyakarta khususnya dosen prodi S-1 

Kewirausahaan yang telah membimbing dan mengampu penulis selama menempuh 

pendidikan di Universitas Amikom Yogyakarta. 

8.​ Seluruh staff Universitas Amikom Yogyakarta yang telah membantu dan memudahkan 

segala urusan administrasi selama berkuliah di Universitas Amikom Yogyakarta. 

9.​ Seluruh teman-teman kelas Kewirausahaan 01 angkatan 2021 yang telah banyak 

membantu memberikan dukungan dan kerjasamanya selama menempuh pendidikan serta 

penyelesaian penyusunan ujian bisnis ini. 

 

vi 



10.​Semua pihak yang tidak dapat disebutkan satu persatu yang telah banyak membantu 

berbagi  pemikiran demi kelancaran dan keberhasilan penyusunan skripsi ini. 

Sebagai manusia yang penuh keterbatasan, penulis menyadari bahwa penyusunan skripsi 

ini masih jauh dari kesempurnaan. Hal ini disebabkan oleh keterbatasan kemampuan serta 

pengetahuan yang penulis miliki. Oleh karena itu, penulis dengan segala kerendahan hati 

memohon maaf atas segala kekurangan dan kesalahan yang mungkin terdapat dalam penulisan 

skripsi ini. Penulis juga dengan senang hati menerima kritik dan saran yang membangun guna 

perbaikan di masa mendatang. 

 

 

 

Yogyakarta, 20 Februari 2025 

​ ​ ​ ​ ​ ​ ​ ​  

Engelia Dewi Aswita 

 

vii 



 

ABSTRAK 
 

Y2K Studio adalah sebuah perusahaan yang bergerak di bidang fashion aksesoris, 

khususnya dalam kerajinan tangan. Usaha ini fokus pada produksi aksesoris dari manik-manik, 

mengusung kembali tren tahun 2000 dengan pendekatan retro-furnistik dimana pencampuran 

tren lama dengan tren baru, Y2K Studio didirikan pada 23 Maret tahun 2023. Untuk 

mengembangkan usahanya, Y2K Studio  berkomitmen untuk meningkatkan eksposur merek 

melalui kolaborasi yang lebih luas serta menawarkan solusi yang tepat bagi konsumen dan calon 

konsumen.  

Berdasarkan riset yang dilakukan, Y2K Studio menemukan beberapa masalah yang 

dihadapi konsumen terkait produk kerajinan, seperti kualitas yang kurang baik dan desain yang 

kurang menarik. Sebagai solusinya, Y2K Studio menyediakan produk berkualitas premium 

dengan beragam desain mengikuti era tren.  

Model bisnis yang diterapkan oleh Y2K Studio adalah Business Model Canvas, yang 

mencakup sembilan elemen kunci. Untuk menganalisis peluang dan ancaman, Y2K Studio 

menggunakan strategi matriks SWOT, guna mendapatkan pemahaman menyeluruh mengenai 

faktor-faktor internal dan eksternal yang mempengaruhi keberhasilan usaha Y2K Studio. 

 

Kata kunci : Pengembangan bisnis, Strategi bisnis, Bisnis model canvas, Bisnis aksesoris,SWOT. 
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ABSTRACT 

Y2K Studio is a company engaged in fashion accessories, especially in handicrafts. The 

business focuses on the production of beaded accessories, bringing back the trend of 2000 with a 

retro-furniture approach where old trends are mixed with new trends, Y2K Studio was 

established on March 23, 2023. To grow its business, Y2K Studio is committed to increasing 

brand exposure through wider collaboration and offering the right solutions for consumers and 

potential consumers. 

Based on the research conducted, Y2K Studio found several problems faced by consumers 

related to craft products, such as poor quality and unattractive designs. As a solution, Y2K 

Studio provides premium quality products with a variety of designs following the trend era. 

The business model applied by Y2K Studio is the Business Model Canvas, which includes 

nine key elements. To analyze opportunities and threats, Y2K Studio uses a SWOT matrix 

strategy, to gain a thorough understanding of the internal and external factors that influence the 

success of Y2K Studio's business. 

Keywords: Business development, Business strategy, Business model canvas, Accessories 

business,SWOT. 
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