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ABSTRAK 
 

Y2K Studio adalah sebuah perusahaan yang bergerak di bidang fashion aksesoris, 

khususnya dalam kerajinan tangan. Usaha ini fokus pada produksi aksesoris dari manik-manik, 

mengusung kembali tren tahun 2000 dengan pendekatan retro-furnistik dimana pencampuran 

tren lama dengan tren baru, Y2K Studio didirikan pada 23 Maret tahun 2023. Untuk 

mengembangkan usahanya, Y2K Studio  berkomitmen untuk meningkatkan eksposur merek 

melalui kolaborasi yang lebih luas serta menawarkan solusi yang tepat bagi konsumen dan calon 

konsumen.  

Berdasarkan riset yang dilakukan, Y2K Studio menemukan beberapa masalah yang 

dihadapi konsumen terkait produk kerajinan, seperti kualitas yang kurang baik dan desain yang 

kurang menarik. Sebagai solusinya, Y2K Studio menyediakan produk berkualitas premium 

dengan beragam desain mengikuti era tren.  

Model bisnis yang diterapkan oleh Y2K Studio adalah Business Model Canvas, yang 

mencakup sembilan elemen kunci. Untuk menganalisis peluang dan ancaman, Y2K Studio 

menggunakan strategi matriks SWOT, guna mendapatkan pemahaman menyeluruh mengenai 

faktor-faktor internal dan eksternal yang mempengaruhi keberhasilan usaha Y2K Studio. 

 

Kata kunci : Pengembangan bisnis, Strategi bisnis, Bisnis model canvas, Bisnis aksesoris,SWOT. 
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ABSTRACT 

Y2K Studio is a company engaged in fashion accessories, especially in handicrafts. The 

business focuses on the production of beaded accessories, bringing back the trend of 2000 with a 

retro-furniture approach where old trends are mixed with new trends, Y2K Studio was 

established on March 23, 2023. To grow its business, Y2K Studio is committed to increasing 

brand exposure through wider collaboration and offering the right solutions for consumers and 

potential consumers. 

Based on the research conducted, Y2K Studio found several problems faced by consumers 

related to craft products, such as poor quality and unattractive designs. As a solution, Y2K 

Studio provides premium quality products with a variety of designs following the trend era. 

The business model applied by Y2K Studio is the Business Model Canvas, which includes 

nine key elements. To analyze opportunities and threats, Y2K Studio uses a SWOT matrix 

strategy, to gain a thorough understanding of the internal and external factors that influence the 

success of Y2K Studio's business. 

Keywords: Business development, Business strategy, Business model canvas, Accessories 

business,SWOT. 
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