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5.1 Kesimpulan

Mochinda adalah Perusshsan yang bergerak dibedang industri makanan camilan dengan
fokus utama pada penjualan mochi dengan harga terjangkau. Perusahsan ini hadir untuk
memberikan solusi atas berbagai masalah yang dihiadapi konsumen, seperti konsumen yang merasa
belum puas dengan porsi mochi yang ditawarkan, tekstur mochi yang masih cenderung lengket,
packaging yvang digunakan belum sesuai, dan ]mmmg ditawarkan belum sesuai dengan
harapan konsumen. Melalui inovasi pm;hk,'Mn:ﬁ'qﬂl. berupaya, mengatasi masalah tersebut
dengan berusaha mempertimbangkan dan mlkl porsi mochiy. lebih berhati-hati dan
konsisten dalam. m prm!uhim mnguhmka.n Kualitas mgen’innwn desain kemasan
pada produk mochi, dan membuat strategi penjualan.

Berdasarkan survei dan analists vang telah dilakukan. Mochinda telah menetapkan strategi
untuk mencapai target yang telah ditentukan. Strategi tersebut mencakup penetupan harga yang
kompetitif, dl!m“ﬂﬂ" bahan baku berkunlitas tinggi. Dengan pnnlhhhamh Mochinda
memiliki potensi besar untuk terus berkembang di masa depan, baik mefalui ekspansi pasar
maupun diversifikasi produk. Mochinda berkomitmen untuk menjaga kualitas produk dan
pelayunan, dengan tujusn menjadi salah sutu usaha mochi yang mampu bersaing dengan produk
mochi fain yang lebik dikenal lebih dulu.

5.2 Saran

Penulis menyarankan agar para pembaca terus melakukan perencanaan bisnis yang lebih
baik dan matang, dmpn_ﬂﬁmpﬂ Mlﬂ.ﬂ kepuiusan Mis vang dapat mendorong
pertumbuhan bisnis dan pencapaian fujuan ysng felah ditefapkan. Dalam memancang
pengembangan  bisnis. diperlukan w ‘yang ;de dlll. konsisten serta sdaptif terhadap
perubahan, mengingat pentingnya strategi yang matang untuk memastikan eksekusi yang efektif
dan efisien. Selain itu, penulis juga mendorong agar pelaku bisnis terus menggali potensi produk
untuk pengembangan lebih lanjut, baik melalui inovasi produk turunan maupun diversifikasi
produk. guna memperluas pasar dan mencapai target konsumen vang diinginkan.

Disarankan kepada konsumen untuk memilik produk vang menawarkan nilai tambah, baik
dari segi kualitas produk, pelayanan, maupun harga yang ditawarkan. Sebelum melakukan



pembelian, penfing untuk tidak hanya terpaku pada iklan yang disajikan. tetapi juga
aghindiar polesisi Kkisoe
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