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PENUTUP
5.1 Kesimpulan
Moelalui analisis strategi pengembangan bisnis Koirei Sang dopat di kemukakan
kesimpulan yaitu Koirei Sang merupakan ulﬁlymg bergerak dalam bidang kuliner
yang menjual produk- keripik p:sﬂ.mﬂ& bahan ﬂlhu pisang. Model bisnis yang
diterapkan menggunakan 4P (Produk, Price. Place, Promotion) dengan fokus
pemasaran online don offfine. Koirei Sang melakukan pengussaan pasar dengan
melakukan perasaran penjualan melalui sosial media din 2-eommerce. Adapun sosial
miedia yang dimiliki olch Koiret Sang yaitu sebagai platfrom untuk melakukan promosi
& mtam tujuan dapat menjangkau pasar yong lebih luss maka dari itu kami
memakaj instagram. Sedsnghkan, unfuk platirom c-cnmmem.xnm:i &ng;saat ini
memaksimalkan penggunaan Shopee sebagai platfrom penjualan online. Selain
;mguam pasar yang dilakukan secars online, Koirei Sang jura melnkukan
pﬂﬂmmm affline yang mana Koirel Sang menawarkan produk uﬂh melalui
words of mouth kepada orang-orang terdekat baik keluarga, kerabat, maupun teman.
Strategi pengembangan bisnis kenpik pisang Koirei Summh:p dua fokus utama
yaitu jangka pendek dan jangka panjang. Dalam jangka pendek. pronitasnya adalah
mmm‘gk.ulhn i'.nllﬁlﬁ ]:mduk hu mmpeﬂuas pnlr]htﬂ ik menmgk:lﬂum
penjualan. Sementar
ekspansi h']fmsz: nnsiﬁnaff ﬂ.un mtfmaslmml mmﬁﬂg:un brand vang kuat dan
berkelanjutan. Pendekatan holistik ini bertujuan untuk memastikan pertumbuhan bisnis
yang stobil dan berkelanjutan, menjadikan Koirei Sang sebagai pemimpin pesar dalam

industri cemilan keripik pisang.
5.2 Saran

Berdasarkan dari hasil analisis dan evaleasi pada sknipsi strategi pengembangan
bisnis cemilan keripik prsang Koiret Sang terdapat saran vang disampatkan pemulis
vaitu :
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1} Saran untuk penulls
Saran yang diberikan untuk penulis sendiri yaitu selalu melakukan riset pasar
yang mendalam dengan mengidentifikasikan tren konsumsi dan preferensi
konsumen terhadap cemilan keripik pisang serta melakukan survei atau
wawancara untuk memahami kebutuhan dan keinginan konsumen potensial.
Selain itu, teliti pesaing yang .ﬂﬂﬂtﬂnﬂh pasar, termasuk keunggulan dan
kelemahan mereka lalu |Wmmﬁ_ diferensiasi produk Koirei
Sang agar. ﬂﬂ!ﬂl]lh keunikan tersendiri. Lakukan eksperimen dengan variasi
pusa, kriasan, mn whurmn produk untuk memenuh: berbagai segmen pasar.
m:m klmhunpndnk n.d.ni.u konsisten unnlt-cmq?ma kepuaszan pelanggan,
Bust strategi pemasaran yang efekiif dengan memanfaatkan media sosial dan
‘platform digital lainnya dan pertimbangkan untuk melakukan kolaborasi
‘dengan influencer atau selebriti untuk meningkatkan brond awareness.
Selanjuinya jelajahi berbagai saluran distribusi, baik offline maupun online,
untuk menjangkau lebili banyak konsumen. Lalu lakukan evalussi efektivitas
diperhukan.
2) Saran uniuk dosen pembimbing
Benkan arshan yang jelus terkait metodologi fiset yang akan digunakan.
mk ‘tﬂhik pqm:puhn dats dun analisis dan pastikan penulis
i yang valid dan reliabel untuk memperoleh data yang
ukuraL Luugkuh snLurgumvn lokukan meview secara berkala terhadup
perkembangan skripsi dan ber '. i umpan balik yang konstruktif. Bantu penulis
untuk mengidentifikasi area yang perfu diperbaiki atau dikembangkan lebih
lanjut. Bantu juga penulis untuk mendapatkan akses ke literatur, data, dan

sumber daya lainnya yang relevan dengan topik skripsi serta sarankan referensi
tambahan vang dapat memperkaya penelitian.

41



3) Saran untuk pembaca
diterapkan dalam pengembangan bisnis cemilan dan pelajari bagaimana riset
mmmﬁwmmmﬂd@ﬂmiwﬁ
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