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MOTTO

"Mimpi  hari  ini adalah dimana kita akan melihat masa depan"

``Jadilah pemilik masa depan"

``Lakukan hal yang anda rancang dengan keyakinan"

"Berangkat dengan penuh keyakinan. Berjalan dengan penuh keikhlasan.

Istiqomah dalam menghadapi cobaan.  DOA, USAHA, IHTIYAR DAN

TAWAKAL."

``Kebaikan tidak bernilai selama diucapkan akan tetapi bernilai sesudah

dikerjakan"

``pendidikan merupakan perlengkapan paling baik untuk hari tua."

(Aristoteles)"
``Jangan !ihat nasa lampau dengan penyesalan; jangan pula lihat nasa

depan dengan ketakutan,. tapi  lihatlah sekitar anda dengan penuh

kesadaran"
``Harga kebaikan manusia adalah diukur menurut apa yang telah

dilaksanakan/diperbuatnya"  (Ali  Bin Abi  Thalib)"

``Pengetahuan adalah kekuatan"
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INTISARI

Alip  gallery  adalah perusahaan  yang bergerak  di  bidang pembuatan dan

penjualan kerajinan kuningan. Perusahaan ini memiliki strategi pemasaran produk

dengan menawarkan barang dari pintu ke pintu oleh seorang sales.   Seorang sales

dapat melakukan transal{si penjualan di rumah konsumen.    Sales dapat menjual

barang secara tunai dan kredit. Perusahaan mengalami kerugian dengan konsumen

yang tidak mampu membayar angsuran.  Alip Gallery memiliki beberapa tim yang

tersebar di beberapa daerah di Indonesia.

Tujuan mengadakan penelitian ini adalah untuk membuat sistem infomasi

penjualan berbasis web  yang sesuai dengan strategi perusahaan. Sehingga, setiap

saat pemilik perusahaan dapat melihat laporan penjualan setiap saat.

Sistem   informasi   tersebut   mempunyai    sistem   pendukung   keputusan

pemberian  kredit  kepada  calon  konsumen.  Sehingga,    Sales  dapat  memberikan

kredit kepada konsumen yang sesuai dengan kriteria perusahaan.

Kata  Kunci:Sistem  infomasi,  Sistem  pendukung  keputusan,  sistem  informasi
penjualan, kredit

XX1



ABSTRACT

Alip gallery is a company engaged in the manufacture and sale Of brass

handicrafits.  The  company  has  a  product  marketing  strategy  by  offering  goods

from door to door by a salesperson. Salesperson can do sale Of transactions in the

consumer's  home.   Salesperson  can  sells  the  goods  fior  cash  and  credit.  The

company  suffered  a  loss  to  consumers who  are  unable  to pay  the  installments.

Alip Gallery has several teams spread across several regions in Indonesia.

The  purpose  Of conducting  this  research  is  to  make  a web-based  sales

inf;ormation system in accordance with the company's strategy.  So that,  any time

the owner Of company can see the sales report o.f` each team.

The  irformation  systems   have  a  lending  decision  support  systems   to

prospective  customers.  Salesperson can provide  credit to  consumers who fit the

criteria Of the company.

Keyword: irifbrmation system, decision support system, sales irfbrmation system,

credit
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