cepat terhadap pertanyaan dan permintasn konsumen.
4. Aksesibilitas

Aksesibilitas juga menjadi faktor vang harus diperhatikan oleh penulis.
Konsumen akan lebih memilih membeli Bouget bunga di toke yang mudah
dijangkau baik dari segi lokasi maupun wakiu. Oleh karena itw, penulis harus



memilih lokasi vang strategis dan memulai operasinya pada waktu yang sesuai
dengan kebutuhan konsumen.
1.2 Solusi Permasalahan

Dari masalah yang sudah dipaparkan diatas maka penulis segera tanggap untuk
mengatasi permasalahan tersebut dengan cara !

|. Penentuan Harga Kompetitif
Penulis melakukan risel pasar untik mengetahui harga pasar suatu
houges snack. Sﬁﬂhm mset penubis juga bermitra dengan supplier
bahan baku mﬂnk'm‘ﬁm hanger m.a-r_-* dw bﬁm pertimbangan
seperti harga. kualitas, bahkan tambahan mﬁmjhmpﬂﬂukmn Dengan
n;; ini. penulis dapat menetapkan harga vang hm:paﬁﬁf untuk menarik
2, Mmgkan Kreativitas
Unfuk menngkai snack yang indah penulis perfu mengembangkan
mﬂm sesual dengan selera konsomen. Hal i penulis Iuimlim. dengan
mengikuti kursus atau pelatihan dan mencari inspirsi dari berbagai sumber
‘seperli majalah, internet don media sosial.
i; Hﬂmbﬂnkﬂn pelayanan prima
leﬁhﬂ:k mﬂmn pﬂ]n\mm:]ﬁmhgﬁd 4 konsumen seperti,
Sihp‘nmﬁ ;humqm serfa cepat tanggap terhadap pertanyaan dan permintaan
konsumen.
4. Pilih lokasi yang strategis:dan buka ﬂuﬁ-’ﬁlhﬁ:ji}g tepat
Kedepannya penulis akan membuka toko offline dan memilih lokasi
yang strategis sehingga sefain mudsh dijangkau oleh konsumen tujuannyn jugs
agar konsumen dapat melihat secara langsung proses pembuatan bonger smack
sehingga jika ada konsumen yang memiliki keperluan mendadak bisa langsung
dating ke afffine siore MV Bouoguet. Hal ini pun dapat meningkatkan penjualan
dari MV Bouget sendin,

(=]



1.3 Nouble Purpose
Nauble Purpose adalah tujuan mulia yang ingin dicapai oleh suatu perusahaan.
Tujuan ini tidak hanya mencakup keuntungan ekonomi tetapi juga keinginan untuk

terpercaya dengan
uk serta pelayanan yang
rkatkn Jari konsumen di seluruh

Misi:

Menyediakan bouguet untuk semua kalangan usia dengan harga terjangkau, mengikuti
trend yang sefalu berubah, mengembangkan jaringan dan korelasi untuk menarik minat



konsumen, membuat loyalitas konsumen dengan memberikan kepuasan akan
pelayanan dan Kualitas barang dengan harga yang kompetitif.

Ukuran pasar bisnis karangan bunga di Indonesia sangatiah besar. Menurut
KnmmmmmrhmgnmdﬂnmmhhShﬂme&indﬁmﬁnhn

yaitu Veren Mmmdaugmdeamymgmﬂerhmdmmnhuﬂmnmlmahmh
sayang di setiap rancangannya.

kesan vang elegan.cantik dan menawan seperti kesan yang identic dengan bunga.
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