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Keslmpulan

Manaje muncul sebagal entitas bisnis yang terstruktur dengan
cermat, mengikuti proses bisnis yang sistematis dart identifikasi kebutuhan
pelanggan hingea evaluasi kinerja setelah implementasi. Segmentasi pasar
yang cermal, terutama mmgnﬁiﬁ-‘ﬁﬂm. memberikan pijakan yang
kokoh untuk: 'ph!lum'nuhm bisnis. Nilsi manfaat produk termanifestasi
dalam inovasi sehagm phtfmum E}'lm pertama di Indonesia,
menawarkan ggulan seperti modul terintegrasi dan dukungan sistem

- syariah. WWmcnggﬂnhmtmﬁhmsmﬂymg signifikan,
dengan an]a:mﬁnpnlkan diri sehagai solusi unik melalui konsep

Modul Blok dan penckanan pada pengusaha muslim. Mmss Muodel

‘Canvas yang terstrukiur dengan baik mencakup ,an mmgi&
W utama ymng efisien, dan nilai tambah yong w bagi
W Analisis masalsh don solusinys memberikan gambaran konkret
.Mﬁ!mm Manaje dalam mengatasi tantangan, seperti kpﬁ_q:,leksltns

integrasi sistem dan kebutuhan dukungan tehﬁw;mmnﬂc Evaluasi

- menyimpulkan bahwa Manaje telah berhasil dalam MMWKM+

sementarn catatan untuk peningkatan lerleftuk#fjﬂhﬁhnnfﬁggum dan

 strategi mm memperkuat keberlanjutan dan daya saingnya di

pasar yang ferus berkembang Dengan demikian, keseluruhan analisis
mernandai Manzje ﬁhgm enftitas bisnis yang berkomitmen terhadap standar

kualitas, inovasi, ﬁnmmmﬂ:m solusi ERP untuk
pelanggan.

Saran

Untuk meningkatkan posisi dan daya saing Manaje di pasar, ada
beberapa area yang dapat diperkuat. Pertama. diperlukan upaya lebih lanjut
dalam pelatihan pengguna guna memastikan pemahaman vang lebih
mendalam dan maksimal terhadap fitur-fitur produk, khususnyn dalam
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penerapan konsep Modul Blok dan sistem syarinh. Kedua. strategi
penjualan addon dan penjualan hardware pendukung perfu dioptimalkan
tambahan. Selanjutnya, peningkatan awareness terhadap fitur bary melalui
pelanggan dapat memperkuat kepercayaan pelanggan dan meningkatkan
adnpdﬁlmﬁtnrnm:hﬁTuleMmq:deﬁMhumxlpm
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