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1. Keslmpulan

Dalam bisnis K-Pop fanmade merchandise, Kivomee hadir sebagai solusi bagi para
kolektor yang menghadapi beberapa permasalahan utama, seperti barga mahal dan luar negeri,
biaya pajak dan pengiriman vang tingai, dan ].'minjli wiakiu produksi. Melalui produk K-Pop
doll berkualitas tinggi, Kiyomiee mémberikan nilai tambah dengan harga yang lebih terjangkau,
tanpa biaya tambahan. dan waktu produksi yang lebih cepat.

Dengan tujuan mulis untuk memberday akan pmjﬂhil,-kﬁ.ﬁi d.'l.m:_mkhmuﬂa Indonesia
dalam bidang desain dan menjahit, Kiyomee bukan hanya sebuah bisnis. fetspi juga scbual
langkah positif dalwm mendukung perkembangan ekonont dan kreativitas lokal. Visi dan misi
Kivomee $ebagai toko K-Pop fanmade merchandise nomor | di dunia méncerminkan
komitmen mereka mmk menyatukon penggemar K-Pop melalui produk mﬁlﬁ dan
pelayanan 1erh'li.

ﬂl!legl penger bisnis kiyomee melalui strategi pemasamn yang berfokus pada
kualitas produk. WMbemajng, dan promosi melalui berbagai platform online, Kiyomee
berhasil menembus pasar internasional. Dengan evaluasi kinerji kap awan strategi keuangan

yang terukur, dan p&rhutmn Ierl'mdap aspek operasional, Wﬁpﬂ mempertahankan
mmmwﬂﬂﬁm Proses pemutusan hubungan kerja pun dijalankan dengan adil dan
ment hﬂmpﬂﬁhm mwmmm koryawan,

Melalui suncy |:I|1n .'mahscls uinsz.u I:lﬂl'l pembel: ﬁmmmpka.n berbagai strategi
mulal dan penetapan harga. kualitas ps ! i
spesifik sesuai dengan tarpet m:].rkx.-t dnn Kwun'l.ea EEIIdII'I Unmk itu strategi pengembangan
bisnis kiyomee sudah cukup baik dilihat dari seluruh hasil positif baik dar pertumbuhan
engagement sosial media hingga laba yong didapatkan kivomee.

pemasaran yang baik dan

Dhi masa depan, Kiyomee memiliki potensi besar untuk terus berkembang, baik dalam
diversifikasi produk maupun ekspansi pasar. Dengan tetap menjaga komitmen terhadap
kualitss, inovasi, dan dampak positif terhadap masyamkat, Kivomee dapatl terus menjadi
pemimpin daksm industri fanmade merchandise K-Pop.
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5.1, Saran

Penulis menyarankan pembaca untuk terus merencanakan strategi terbaik karena dalam
menjalankan bisnis diperlukan strategi yang terencana dan di eksekusi dengan baik untuk
mencapai hasil yang maksimal bisnis yang sustain.

Saran untuk customer piliblah produk yang menawarkan nilai yang lebih baik namun
tetap memiliki kualitas terbaik sehingga akan memberikan pengalaman berbelanja yang
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