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INTISARI

Banyaknya usaha membuat banyak  orang bersaing  untuk mendapatkan

konsumen.  Ketika  pengusalia  tidak  dapat  memanfaatkan  teknologi  informasi,

maka  banyck  informasi  yang  terbuang  percuma.  Bentuk  laporan  yang  masih

manual   membuat  pengusaha  kesulitan   dalani   melihat   perkembangan  usaha,

akibathya pengusaha dapan melakukan kesala`han dalam penganbilan keputusan

terutama untck penambahan dan pengurangan stok barang.

Dalam pembuatan perhitungan peranalan penjualan menggunakan metode

772ovz.7!g crt7ercrge pada Apip's Batik Yogyakarta,  yaitu merupakan salah satu jenis

metode peramalan berdasarkan fz.me s'Gr/.es. Metode 7#ovj#g c7verc7ge menggunakan

nilai pada nasa lalu untuk digunakan sebagal acuan dalam melakukan peramalan

pada nasa depan.

Tujuan penelitian ini  adalali untuk memanfaatkan informasi yang sudah

ada  semaksimal  mungkin.   Dalam   sistem   iri   mengelola  data  dan   dijadikan

informasi yang mudah di lihat yaitu dengan grafik.  Dalam  sistem ini  disertakan

juga peramal an untuk membantu pengusaha dalam pengambilan keputusan .

Kata kunci: Penjualan, peramalan, 7„ovz.72g crve7iczge.
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ABSTRACT

The number Of businesse.s makes many people compete to get consumers.

When entrepreneurs  cannot  use  in`f`ormation technology,  a lot  Of irformation is

wasted. Forms Of reports that are still manual make it di:ffiiou[t f;or employers to see

busines.s developments, as a result, entrepreneurs can make mistakes in decision

making, especially for the addition and redtlction Of inventory.

In  making  .sales  forecasting  caloulations  using  the  moving  average

method at Apip's Batik Yogyakarta, which is one type Offiorecasting method based

on  time  series.  Moving average  method uses values  in  the  past  to  be used as  a

rot.erence in forecasting in the future.

The purpose Of this study is to make the most Of existing infiormation. In

this  system,  managing data  and  being used as  in.f`ori'nation  that  is  easy  to  see,

namely by graph. In this systein also included f;orecasti.ng lo assi.st entrepreneurs

in decision making.

Kaywords: Sales, f;orecasting, moving average.
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