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INTISARI
Prediksi   jumLah   pendapatan   merupakan   faktor   yang   mempengaruhi

kdamcann sirfu± usala, salch s@tunya sasana -.fwhien, saEsana ,fashion adalah salah
satu badan usaha yang menjual pakaian dengan berbagal macam merk dan model.
Tokoinjjugamenjunljilbab.

Masalah    umum    yang    dihadapi    sasana    fashion    adalah    bagalmana
memprediksi pendapatan di bulan depan, agar pemilik toko bisa mengetahui berapa
peedapatan   di   halan   bcktttnya3   jadi   prmilik   toko   hisa   menganir   dan
mempertimbangkan apakah dengan pendapatan sebesar itu blsa membuka cat)ang
di  tempat  laln,  selain  itu juga  bisa  untuk  memantau  pendapatan  toko  apalrah
keuntungannya    signjfikan   atau   malah   rugi,   jika   rugi    pemjlik   toko   blsa
mempertimbangkan  apakah  toko  masih  bisa  berkembang  atau  memjlih  untuk
menutup usahanya dan berganti usaha lain.

Maka  dibutuhkan  aplikasi  yang  dapat  membantu  pemilik  toko  dalam
menentukan  pendapatan  dibulan  berikutnya,  pada  penelitian  ini  dibuat  ap]ikasi
prediksi   pendapatan   penjualan,   dengan   memanfaatkan   data-data   penjunlan
sebelumnya,   diharapkan   dapat  menghasilkan   infomasi   dan  prediksi   tentang
pendapatan  dengan  teknik  peramalan,  metode  yang  digunakan  adalah  metode
exponential  smoothing,  informasi  yang  di  tampilkan berupa  data hasil  prediksi
pendapatan untuk bulan berikutnya.

Kata kunci : pendapatan, prediksi, penjunlan, pemilik dan exponential smoothing
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ABSTRACT

Prediction Of the amount Of income is a f;actor that irfluences the smooth
running Of a business, one Of wl.ich i`s fiashion, sasana i;ashion is one business entity
that sells clothing with a variety Of brands and models. This shop also sells hijabs.

A common problem ftaced by Sasana Fashion is how to predict revenue in
the next month, so that shop owners can find out how rrmch incone in the following
month, so lhe shop owner can set and consider whether with such an income can
open a branch elsewhere, besides being able to monitor store mcone is the profiit
signi.fiicant or even a loss,  if the loss Of the shop owner can consider whether the
store can still develop or choose to close its business and change other businesses.

Then  it  takes  an application that can help store owners  in determining
reverme  in  (he  following  month,  in  this  study  mere  sales  revenie  prediction
application, by utilizing previous sales data, is expected to produce Information and
predictiors   about   income   with  f;orecasting   teclmiques,   the   method   used   is
exponential  smoothing method ,  the  inf;ormation displayed in the i;arm of Income
prediction data f;or the followlng month.

Eaywords: income, prediclion, sales, owner and exponential smoothing

riii


