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5.1 Keslmpulan

Penelitian ini membahas tentang analisis dan perancangan sistem informasi
penjualan yang ditujukan untuk Mamuju Vapor. Dalam menghadapi persaingan
bisnis yang semakin ketal, penting bagi Mamuju Vapor untuk memiliki sistem
informasi penjualan :.-'m_'n_g.eﬁsim don lummm meningkatkan produktivitas,
mengoptimalkan prases bisnis. dan memberikan pelayanan yang lebih baik kepada
pelangzan. g

Hasil analizis menunjukkan bahwa terdapat kebutuhan yang jelas untuk
mﬂt&’nﬁﬁm mmﬁw;ﬂquﬂlm yang adahﬂﬁﬁ,ﬂisfﬁﬁ-ﬁng dirancang
pesanan, rekam jejok pelanggan, serta analisis perfor{mpﬂ;l;mlm. Imgnm antara
berbagai departemen seperti penjualan, stok, dun keuangan juga periu diperhatikan
agaram dapat mengalir dengan lancar don abourar,

--wphunmmgnn sistem informasi penjualan, faktor kzmml.mhl'n dan
p&vusi pelanggan menjodi hal yang sangat penting. Penggunsan mekanisme
otentikasi dan otorisasi yang kuat perlu diimplementasikan untuk melindungi data
sensitif dan transaksi pelanggan. Selain itu, tampilan mﬁn pengguna (UT)
harwdlrﬂﬂcu.ug I:Img.a-u baik agar mudah digunakan dﬂl_ﬂaf dam pelanggan,
sehinggs memi watan dalam proses penjualan.

[ﬁmw sistem informasi penjualan. Mamuju Vapor

perlu mempertimbangkan aspek teknis seperti pemilihan platform, bahasa
pemrograman. dan arsitektur sistem. Selain itu, pelatihan kepada staf terkait

penggunsan sistem baru dan du.kllugan tekms yang memaedal akan menjadi kunci

=

keberhasilan penerapan sistem ini.

Secara keseluruhan, analisis dan perancangon sistem informasi penjualan
pada Mamuju Vapor memiliki potensi untuk memberikan manfaat signifikan dalam
mengoptimalkan  proses  bisnis, meningkatkan efisiensi, dan  memberikan
pengalamon pelanggan yang lebih baik. Dengan mengintegrasikan teknologi dan



manajemen bisnis, Mamuju Vapor dapat bergerak maju dalam era bisnis yang
kin dicital dan | itiF
3.2 Saran
Dalem rangka meningkatkan kinerja dan kesuksesan dari sistem informasi
penjualan pada Mamuju Vapnt, penelitian ini memberikan beberapa saran-saran

vang diberikan, Mlmu]u‘\?upx chpat terus me .
penjualan ini ke orah yang lebih batk
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