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INTISARI

Galeri Helm adalah anak perusahaan dari C.V Super Quality, yang
melayani penjualan jenis helm Galerry Helm, serta persyaratan mengemudi
lainnya. Dalam melakukan promosi perusahaan masih menggunakan flyer dan
promosi word of mouth. Adapun masalah yang terjadi di Galeri Helm adalah tidak
adanya kampanye media khususnya, yaitu untuk mempromosikan online dengan
menggunakan situs web. Dengan internet, promosi pemasaran perusahaan akan
menjadi lebih mudah.

Perusahaan juga dapat menampilkan produk dan layanan informasi yang
disediakan. Bahkan untuk memperbarui informasi dapat dilakukan kapan saja dan
di mana saja tanpa perlu mengeluarkan banyak biaya. Pelanggan dapat mengakses
informasi yang mereka butuhkan di mana saja dan kapan saja dengan cepat.

Dengan internet, penjualan rekaman membuat perusahaan akan menjadi
lebih mudah. Perusahaan juga dapat menampilkan informasi produk yang menjual
penjual terbaik dan ketersediaan stok. Bahkan untuk memperbarui ketersediaan
informasi stok antar cabang dapat dilakukan kapan saja dan di mana saja tanpa
perlu mengeluarkan banyak biaya. Penjual dapat mengakses informasi yang
mereka butuhkan di mana saja dan kapan saja dengan cepat

Kata Kunci: Perusahaan, Informasi, Penjualan, Pelanggan
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ABSTRACT

Gallery Helm is a subsidiary company of C.V Super Quality, which serves
sales Galerry Helm helmet types, as well as other driving requirements. In doing
promotional company is still using flyers and word of mouth promotion. As for the
problems that occurred in the Gallery Helm is the absence of a media campaign
in particular, which is to promote online by using the website. With the internet,
marketing promotions of the company will become easier.

Companies can also display information products and services provided.
Even for updating the information can be done anytime and anywhere without the
need to spend a lot of cost. Costumer can access the information they need
anywhere and anytime with fast.

With the internet, recording sales made the company will become easier.
The company can also display product information that sells the best sellers and
stock availability. Even to update the availability of stock information between
branches can be done anytime and anywhere without the need to spend a lot of
cost. Seller can access the information they need anywhere and anytime quickly.

Keyword:Company, Information,Sales,Customers
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