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ABSTRACT 

 

The culinary business is now a very promising form of business among UMKM. 

Various types of food that appear with a variety of interesting creativity. Food that 

is usually created into food that has a high selling value and has a taste. One of the 

common foods that we often encounter is bananas. Bananas have high protein, but 

people don't really like bananas and are very saturated with the usual forms and 

preparations of bananas. We offer this product because bananas are not much in 

demand by the public. Currently many people who suffer from cholesterol. 

Cholesterol is one of the biggest causes of death today. People switch to low 

cholesterol foods such as bananas. However, people view bananas as food that is 

not attractive in terms of taste and processed form. In fact, bananas have benefits 

such as inhibiting the premature aging process, containing vegetable protein, 

preventing breast cancer, boosting immunity. 

 

ABSTRAK 

Bisnis kuliner sekarang menjadi salah satu bentuk bisnis yang sangat menjanjikan 

di kalangan UMKM. Berbagai macam jenis makanan yang bermunculan dengan 

ragam kreatifitas yang menarik. Makanan yang biasa saja dikreasikan menjadi 

makanan yang memiliki nilai jual tinggi dan memiliki cita rasa. Salah satu 

makanan biasa yang sering kita temui adalah pisang. Pisang memiliki protein 

yang tinggi, namun masyarakat tidak terlalu menyukai pisang dan sangat jenuh 

dengan bentuk dan olahan pisang yang biasa biasa saja. Kami menawarkan 

produk ini dikarenakan pisang tidak banyak diminati masyarakat. Saat ini banyak 

masyarakat yang menderita kolestrol. Kolestrol merupakan salah satu penyebab 

kematian terbesar saat ini. Masyarakat beralih pada makanan rendah kolestrol 

seperti pisang. Namun masyarakat memandang pisang sebagai makanan yang 

tidak menarik dari segi rasa dan bentuk olahannya. Pada kenyataannya pisang 

memiliki manfaat seperti menghambat proses penuaan dini, mengandung protein 

nabati, mencegah kanker payudara, meningkatkan kekebalan tubuh. 
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RINGKASAN 

 

Perkembangan bisnis dibidang kuliner semakin berkembang terutama bisnis 

makanan ringan ataupun jajanan, salah satunya adalah pisang nugget. Seiring 

perkembangan bisnis pisang nugget diaggap tidak memiliki keunikan dan membuat 

konsumen menjadi merasa bosan. Namun pisang nugget sekarang menjadi 

makanan yang cukup banyak diminati karena memiliki rasa yang lezat, harga 

terjangkau dan tidak hanya itu saja, pisang juga memiliki manfaat seperti proses 

penuaan dini, mengandung protein nabati, mencegah kanker payudara, 

meningkatkan kekebalan tubuh dan menlancarkan aliran oksigen ke otak. Disini 

kita membantu masyarakat untuk mencegah maupun menimalisir resiko terkena 

penyakit kolestrol. 

Selain rasa yang lezat, harga terjangkau dan manfaat pisang, konsumen memiliki 

permasalahan seperti sistem pembayaran, permasalahan lainnya dilihat dari tempat 

produksi,  dan pelayanan. 

Untuk menyelesaikan permasalahan konsumen, Pisnug sebagai salah satu pelaku 

usaha pisang nugget dari Sleman, Kota Yogyakarta menghadirkan pisang nugget 

memiliki varian rasa dengan harga terjangkau, memiliki cara makan yang unik 

seperti memakan sate, dan memiliki fla yang terbuat dari susu uht. Sedangkan untuk 

pelayanan pemesanan dilakukan sisrem PO, dan juga bisa memesan melalui 

whatsapp, Gofood, Shopeefood, dan Grabfood. Untuk pemasaran menggunakan 

instagram dan tikto


