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ABSTRAK 

 

Tujuan penulisan ini untuk bekerjasama dengan memberdayakan pengrajin anyaman di 

daerah Ponorogo dan juga untuk mengembangkan produk lokal tas anyaman plastik agar dapat 

meningkatkan penjualan di tahun 2020. Dengan menggunakan Bisnis Model Canvas dan Media 

pemasaran online seperti website, sosial media dan e-commerce. 

 Hasil penjualan tas anyaman plastic Taesthic.co yang diperoleh selama periode 1 maret – 

31 Desember 2020 adalah Rp. 22.025.000 dengan laba Rp. 1.991.000. 

Kata Kunci: Bisnis Model Canvas, Media Pemasaran Online 

  



 

vii 

 

ABSTRACT 

 

The purpose of this writing is to work together with empowering woven craftsmen in 

Ponorogo area and also to develop local products of plastic woven bags in order to increase sales 

in 2020. By using the Business Model Canvas and Online Marketing such as websites, social 

media, and e-commerce. 

 The proceeds from the sale of plastic woven bags Taesthic.co obtained during the period 

1 March – 31 Desember 2020 were  Rp. 22,025,000 with a profit of Rp. 1,991,000. 

Keywords: Business Model Canvas, Online Marketing 
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