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PENUTUP

5.1 Kesimpulan

Puda penelition ini yang berjudul Strategi Pemasaran Pada Usaha Mikro Kecil

Dan Menengah (UMEM) Cheas Sablon Medsn Maka dapat diambil kesimpuolsn

untuk memaksimalkan Siratepi pemasaran dari hass analisis matnk SWOT adatah
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B

Berdasarkan kekuatan dan peluang yaitu dengan menjaga hasil produksi agar
tetap berkualitas dan unggul, meningkatian pelayinan yvang baik techadap
pelanggan, menjaga keperciyain pelanggan, memperiuds pemasaran dengan
:ﬁaﬂing!_mk.un kegiatan promosi dan dapat membuka usab borg ditempat lain,
Berdusarkan kekuatan dan ancaman yaity dengan menerapkan harga yang
bersaing pada produk yang ditawarkan, meningkatkan pelayanan yang baik dan
ramah terhadap pelanggan, menambah kreatifitas desain dalam sablon dan

bemusaha memiliki mesin etk ban

. Berdasarkan I:ﬂml.lhan dan peluang yaitu dengan mengusahakan menambah

karyawan sast banyaknya minat konsumen, melakukan kegiatan promosi yang
maksimal ke masyarakat, mﬂmpuhml&hm]:wkumk pelanggan, menjamin
kerusakan barang konsumen, dan berani mengmbil resiko dengan menambah
modal dengan melakukan pinjaman ke pemerintah melahui BUMN,

Berdasarkan kelemahan dan ancaman yoitu dengan menerapkan harga vang

kompetitif namun tidak merogikan, memperhatikan kualitas dan kemginan
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pelanggan, hasil desain sablon dan mutu pelayanan yang haik terhadap

pelanggan.

5.2, Saran

Berdasarkan hasi] analisis yang peneliti telah disimpulkan, maka pencliti

dapat memberikan saran ata solusi yang bermantaat bagi pihak yang terkait dalam

penclitian ini, Adapun saran dari hasil penelitian ing yaito:

1.

Quas Sablon Medan dibwrapkan lebih memperhutikan carn pemasaran baik
online maupun effline. Uniuk pemasaran online yang bisa dilukukan dengan
selaly mengupdate produk-produk bare din memberikan testimond  dar
pelanggan agar konsumen luin maupun konsumes yang hary percaya dengan
unlites produk yang ditewarkan

X llnnngnp Koryawan khusus dibidong pempsaran, seharusnys pilak Quas

Sablon Medan merekmut kirpiwen baru yang profesional dan berpengalaman di

biding pemasaran:

. MAdst-alat dan bahan vang masih belum lengkap membunt kualites produk

menurun, solusinya mn piliak Quas Sablon Medan menambahkan lagi
alat dan bahan untuk memperbaiki kualitas agar lebih baik lagi.

. Kurangnya karyawan untuk membantu proses produksi, kapasitas orderan lebih

bamvak daripada tenaga Kerja, sehamsnya pihak Ouas Sablon Medan merekrut
karyawan baru dibidang produksi termasuk packing.

. Lokasi dan tempat Cuas Sablon Medan belum  diketahui - masyarakat

luasmancancgars dan sangat tidak menarik. Solusi nya pihak Quas Sablon



Medan harus mendirikan toko sablon yang milenial untuk menarik minat

konsumen dan mencari lokasi mmmmmdah dih‘hu'mq;m
metode manual, solusinys seharusnya pihak Quas Sablon mencoba unfuk
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