Untuk mengatasi permasalahan tersebut, UD Million Candles membutuhkan
sebuah sistem informasi penjualan berbasis website. Sistem ink dapat membantu UD
Million Candles dalam melakukan promosi produk secara efektif melolui media online,
mengelola produk secara akurat dan efisien, mengontrol penjualan secara real-time,



seria menyediakan data dan informas: mengenm penjualan yang dapat digunakan uniuk
melakukan analisis dan pengambilan keputusan
Dalam mengembangkan sistem informasi penjualan berbasis website unuk UD
Millivn Condles, beberapa aspek yang perlu diperhatikan antara lain pengelolann dita
produk dan penjualan secara efisien untuk mendukung pengambilan keputusan bisnis.
Diharapkan dengin ulisi penjualan berbasis website, UD
Million Candles dapat meningka sfektivitas dalam  mengelola

permasalahan di otas, masalal yang akuan dib
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1.3 Tujuan Pen

Tujusn laporan ini i
yvang sudah ada di UD Mil disusun perbaikan yang
dibutuhkan untuk meningkatkan efisiensi pengelolaan penjualan.

Tujuan laporsn ini adalah untuk membangun sistem informasi penjualan
berbasis website, sehingga dapat digunakan untuk mendukung pengambilan keputusan
bisnis yang tepat.




Tujuan laporan ini adalah wntuk mengevaluas: keuntungan dan manfaat yang
diperoleh oleh UD Million Candles setelah mengimplementasikan sistem informosi
penjualan berbasis website, sehingga dapar disusun strategi pengembangan bisnis yang
lebih tepat di masa mendatang.

1.4 Batasiun Masalah
e informasi penjustan
an penjualan, serta

1. Penelitian ini

‘ﬁ; Million Candles

| Condles.

1. Memberikan kon U o enpefahunn dan pemahaman
tentang pengelolann penjualan dan produk pada UMEM di Indonesia.

1.6 Sistematika Penulisan
Secara sistematis isi dan laporan ini disusun sebagai berikut ©
BAB I PENDAHULUAN



Pada bab ini akan berisi latar belakang, rumusan masalah, tujoan penelition,
BAB 11 TINJAUAN PUSTAKA
Pada bab im akan berisi dasar-dasar teon yi
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