BAB 1

PENDAHULUAN

beluh pihak yang sudeh memperoleh kesepakatan melakukan transaksi. Penjualan
merupakan hul yang pokok bagi semus perusshann, penentusn perkembangan
suatu. perusahoan saloh sstunya dilihat doari laporan penjualan yang dibuat oleh

bagian administrasi penjuslanPoda sistemn penjoalin di Showmoom Kompoeng



4

bagion gudang dan semun lsporan yang dibuat oleh bagian tersebut diserahkin
kepada pimpinan. Semun proses penjualan yang ado pado Showroom Kompoeng

Batik masih menggunakan sistem manuall-baik dari pendatunn barsng samipai

wransaksi penjualan Seliozzs mentungkinkan sekali werjadi kesalahan manpun
T —— ata dan laporin sl eWkup besar Pengalahan

yang ecpat dan tepat di
dan spat pula yang akhimya dapat menaikan f

niun di ntns tentang luar belakong masaloh terschut

TEISTEM  KOMPUTEHISASI

denpon permasalahon; Bagaimuna membut sistem  komputerisasi  penjualan

barung di Showroom Kampoeng Batik supoya lebib cepat dan akurat 7



1.3} Pemhbatasan Masalah
Agar dalam penulisan tidok menyimpang dari pokok permasalahan

meminimalizasikon tingkat kesal yung mungkin terjadi schingga

1.4.2 Munfanl Penclitian

. Bagi Penulis

Meningkatkan pengetahunn dan wawasan yang luas di bideng



Sistem penjualan,

b, Bagi Showroom Kompoeng Babik

Program komputer dapat digunakan schagni mosukan oleh pihok

kwitansi, dafiar barng.data penjualan.

b, Data sekunder
Do vang diperodeh tidak secorn langsung melalui studi
kepustakoon  dengan melalui  liernture-literstur.  website

maupun buku-buki yung terkait | Mareuki, 2003 ),



152 Metode Penelitian

Metode Pengumpulan Datn
Metode pengampulon datn yeng digunakan penulis dolam menyusun

Merupaksn metode penelition. yang umumnys menggunakan
data skunder yong memuat kejadion masa lolu, Kepustukaan



Indriantoro, Bambang Supoma, 1999 ),

kesimpulan lnporan penclition meliputi analisa sistem dan perancangsn

sistem.

BABY PENUTUFP
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