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INTISARI
Pandemi COVID-19 yang terjadi pada tahun 2020 telah menimbulkan banyak dampak

negatif bagi masyarakat, salah satunya adalah terjadinya pemutusan hubungan kerja (PHK) bagi
banyak karyawan. Hal ini tentu saja menimbulkan kesulitan bagi para karyawan yang terkena
PHK tersebut dalam mencari pekerjaan baru. Sebagai solusi alternatif, banyak dari mereka yang
mencari pekerjaan sampingan sebagai reseller produk. Pekerjaan sampingan sebagai reseller
memang menjadi pilihan yang menarik bagi banyak orang, terutama karena tidak membutuhkan
modal yang besar dan dapat dilakukan dari rumah. Namun, untuk menjadi reseller yang sukses,
tentu dibutuhkan kerja keras dan strategi yang tepat dalam menjalankan bisnis tersebut. Dengan
adanya perusahaan penghubung reseller dan supplier yang dibangun dalam skripsi ini,
diharapkan dapat membantu para reseller dalam menemukan supplier produk yang tepat, serta
memudahkan proses transaksi jual beli produk yang dilakukan. Perusahaan penghubung ini akan
menjadi solusi bagi para reseller dalam menjalankan bisnis mereka dengan lebih efisien dan
mudah dengan menyediakan aplikasi yang lengkap dengan berbagai fitur. Aplikasi Perusahaan
ini dibuat dengan menggunakan bahasa pemrograman PHP dan diuji coba dengan melibatkan
320.695 reseller dan supplier. Hasil pengujian menunjukkan bahwa perusahaan ini mampu
memenuhi kebutuhan para reseller dan supplier dalam melakukan transaksi jual beli produk
secara efisien.

Kata Kunci : Reseller, E-Commerce, Supplier, Bisnis, Dropship.
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ABSTRACT

The COVID-19 pandemic that occurred in 2020 has had many negative impacts on
society, one of which is the termination of employment (PHK) for many employees. This of
course creates difficulties for employees affected by layoffs in finding new jobs. As an alternative
solution, many of them are looking for side jobs as product resellers. A side job as a reseller is
indeed an attractive option for many people, especially because it does not require large capital
and can be done from home. However, to become a successful reseller, it certainly takes hard
work and the right strategy to run the business. With the reseller and supplier liaison company
built in this thesis, it is hoped that it can assist resellers in finding the right product supplier, as
well as facilitating the process of product buying and selling transactions. This liaison company
will be a solution for resellers to run their business more efficiently and easily by providing a
complete application with various features. This company application was created using the
PHP programming language and was tested by involving 320,695 resellers and suppliers. The
test results show that this company is able to meet the needs of resellers and suppliers in
conducting product buying and selling transactions efficiently.

Keywords: Reseller, E-Commerce, Supplier, Business, Dropship.
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