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INTISARI

Kemajuan teknologi khususnya teknologi informasi, mendorong banyak manusia
untuk menciptakan inovasi-inovasi baru untuk membantu manusia dalam mendapatkan
informasi dengan cepat dan mudah. Begitu halnya dengan sebuah perusahaan, sebuah
perusahaan harus dapat membuat layanan informasi dan promosi dengan baik untuk
menarik perhatian konsumen. Disamping informasi yang akurat, cepat, dan mudah,
informasi yang disampaikan harus dikemas dengan menarik.

Kemajuan teknologi-informasi ini terlihat semakin pesat pada pengembangan
internet khususnya. Dewasa ini internet sudah semakin populer di berbagai kalangan.
Dengan internet kita dapat mengetahui informasi-informasi terkini dengan mudah dan
cepat kapan saja dan dimana saja. Bicara tentang internet, pasti tidak lepas dari sebuah
website. Website digunakan untuk mengenalkan suatu produk atau jasa layanan atau
yang disebut dengan promosi sebuah perusahaan kepada para pengguna internet. Untuk
itu website yang ditampilkan haruslan memiliki interface yang bagus, menarik dan
dinamis sesuali dengan bidang yang dikelola oleh sebuah perusahaan. Untuk
memenangkan persaingan dalam bisnis, banyak perusahaan memanfaatkan website
sebagai strategi pemasaran. Dan hasilnya sangat berpengaruh terhadap perkembangan
perusahaan tersebut.

MACELL merupakan toko yang melayani jual beli handphone dan accesoris
handphone tapi MACELL saat ini hanya melayani jual beli dan accesoris handphone
blackberry, produk yang dijual bergaransi asli, resmi dan orisinil.

Dari penjelasan di atas, sangat tepat jika e-commerce diterapkan pada toko
MACELL untuk menambah daya saing. Melalui aplikasi e-commerce konsumen dapat
lebih mudah untuk mendapatkan informasi tentang profil toko, lokasi toko dan produk-
produk handphone blackberry yang ditawarkan oleh toko MACELL, baik persediaan
accesoris maupun produk-produk baru tentang handphone blackberry. Melalui aplikasi
e-commerce Ini konsumen juga dapat lebih mudah untuk memesan handphone tanpa
harus datang langsung ke toko MACELL, karena e-commerce juga menyediakan
layanan on-line. Dengan aplikasi e-commerce, toko MACELL dapat memperluas daerah
pemasaran tanpa harus mengeluarkan biaya lebih mahal. Dengan demikian, aplikasi e-
commerce dapat menjadi alternative untuk memenangkan dunia persaingan dalam
bisnis.
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ABSTRACT

Advances in technology particularly information technology, prompting many
people to create new innovations to help people in getting information quickly and
easily. Once the case with a company, a company must be able to make information
services and promotion of the well to draw the attention of consumers. Besides the
information accurate, fast, and easy, the information conveyed must be packed with
interesting.

Advances in information technology is seen more rapidly in the development of the
Internet in particular. Today the internet has been increasingly popular in various
circles. Withthe Internet we can find the latest information quickly and easily anytime
and anywhere. Talk about the internet, must not be separated from a website. Website is
used to introduce a product or service or the so-called promotion of a company to its
Internet users. For the websites that appear to be having a nice interface; exciting and
dynamic in accordance with the field which is managed by a company. To win the
competition in business, many companies use the website as a marketing strategy. And
the result is very influential on the development of the company.

MACELL is a store that serves buying and selling mobile phones and mobile phones
but MACELL accesoris currently serves only buying and selling mobile phones and
blackberries accesoris, original warranty products sold, the official and original.

From the above it is very appropriate when applied to e-commerce store MACELL to
increase competitiveness. Through the application of e-commerce consumers may be
easier to get information about a store profile, store locations and products offered by
mobile blackberry MACELL shops, well-stocked accesoris and new products on mobile
phones blackberries. Through the application of e-commerce is consumers can also be
easier to order a phone without having to come directly to the store MACELL, because
e-commerce also provides on-line services. With the application of e-commerce, store
MACELL can expand the marketing area without the cost more expensive. Thus, e-
commerce application can be an alternative to win the competition in the business word.



