BAB 1

PENDAHULUAN

1.1, Latar Belakang Masalah

dan tenaga yang di keluarkan terlebih dalam pemborosan keuangan karena
harus fotocopy dan pencatatan ulang. Untuk itu penulis memberikan sohusi
agar sistem kerja penjualan bisa berjalan optimal sehingga keadministrasian
dapat berjalan dengan lancar.



1.2,  Rumusan Masalah
Berdasarkan uraian diatas, penulis bermaksud memberikan solusi
dimana seperti dalam sistem penjualan vang masih melakukan dengan proses




I.4.  Tujuan Penelitian
Adapun tujuan diadakan penelitian ini adalah :
I. Membuat aplikasi penjualan berbasis java untuk Mitra Sejati Comp yang
nggulan peliyanan mutu dan citra

@ ini, diharapkan
kinerja yang baik sehingga dapat lebih efisien dalam pengerjaan dan
pengelolaan data penjualan.



1.6, Metode Penelltlan

Metode penelition pada dasarnya merupakan Cars limish untuk
mendapatkan informasi dengan tujuan dan kegunaan tertentu untuk melakukan
suatu tindakan, berarah dan berkonteks, gmng paut (refevans) dengan maksud

deripsi ind antara lain ©
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. Analisis kebutuhan sistem. bertujuan umtuk menguraikan kebutuhan

sistem agar dapat diusulkan sistem yang baru untuk menyelesaikan
masaksh di sistem lama.

¢. Analisis kelayakan sistem, berfujuan untuk menguraikan analisis
kelayakan sistem baru jika diimplementasikan.



2. Tahap Pengembangan
Tahap pengembangan ini dimaksudkan untuk mempersiapkan proses
ditentukan. Kegiatan vang dilskukan diantaranya -

iam bahasa pemrograman yang




L.7.  Sistematika Penulisan
Agar penvajian laporan baik dan terstruktur serta mudah dipahami

fal isan laporan ini dibagi menjadi beberapa bab antra lain :
BAB I : Pendahuluan

Pada bab ini pe:




BAB V : Penutup
Pada hab ini berisi tentang kesimpulan tugas akhir serta beberapa saran yang
Daftar Pustaka
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