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atau mengontrol aktivitas penjua :

dapat mengakibatkan kecurangan yang di sengaja atau sebuah kesalahan pada
sistem yang mengakibatkan kesalahan sistem itu. Maka dari itu pengendalian bisa
alat untuk implementasikan sebuah keputusan deri kemuongkinan kemugizn yang
dinkibatkan kelalaian proses data penjualan Faidah (2016),



Sistem informasi akuntansi penjualan kredit tidak dapal berjalan dengan
lancar dan baik apabila tidak mempunyai sustu sistem pengendalion internal pada
perusahaan tersebut. Pengendalian internal imi bertujuan untuk menghindari
kecurangan dan kesalshan-kesalshan atau hal-hal yang tidak diinginkan tersebut
dapat teratasi dengan buk.Pengmdn peinternal merupakan perangkat prosedur
serts kebijakan m gan. bagi kekayaan perusshaan dari

an nen agar dipatuhi dan
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penelitian sistem akuntansi penjualan kredit masih terdapat kekurangan yaitu tidok
ada pemisahan bagion pada bagian penagihan masth menjadi satu dengan
administrasi penjualan.
PT Lohi Pahari merupakan perusahaan yang berbisnis Bahan Bakar Minyak
(BBM) dibawah naungan Pertamina Persero. perusshaan i banyak



mendistribusikan dagangannya di Kota Ambon dan Kabupaten Maluku Tengah.
Untuk persaingan bisnis yang dilakukan pada PT Lohi Pahari yaitt dengan sistem
penjualan tunai dan penjualan kredit. Sistem penjualan kredit sudah dapat
berkembang dengan baik dan dibutuhkzn bagi parn pembeli. penjualan Bahan Bakar
Minyok (BBM) yang diterapkan oleh perusshaan yaitu sslah satu penentu buat
kegiatan perusahusan, Keadaan ini ﬁmﬁﬂmpnmsuhun untuk melaksanakan
sistem penjualan kredit vang efeksf dalam meningkatkan pendapatan perusahaan.
Salah satu sistem yang dibutuhkan aleh perusahaan yoitu sistem informasi akuntansi
penjusilan kredit déngan adanya pengendalian intemal dalsm perusahann tersebut
uniuk men) sz hal ?mg trdok dj-ingink:m atay kummtgm_ Diengan hal tersebut
peneliti akun mengk.u'_ﬁ- lebih dalam bagaimany Sistem informiasi akuntansi dan
pengendalian internal dalam penjualan kredit pada PT Lohi Pahari Kota Ambon.

Tabel 1.1, Pendapatan Penjualan Kredit PT Lohi Pahari Periods 2019

Na Nama Pelanggen Keterangan Tumlah
1 | KPLP Tulehu 17545000 % 12&ln 210_540.000
T H:B.J.II:'-'HAFIDZ 15.350.000 x 12bin lﬂjﬁﬁ.ﬂm
3 | UD. BERKAH [1.800.000 2 bin 141600000
TOTAL 535 140.000

Tabel 1.2, Pendapatan Penjualan Kredit PT Lohi Pahari Periade 2020

No Wama Pei.ln an Keterangan Jumlah
T [KPLP Tulehu | T5380.500 % 12 bin 159,966,000
7 | UD. AL-HAFIDZ 13.200.000 x 12 bin 158 400.000
T | UD. BERKAH TT.800.000 x 12 bin 11,600,000
TOTAL 159,966,000




Permasalahan pada PT Lohi Pahari pada umunya juga terdapat pada bagian

SDM dan Sistemnys. Permasalahan yang timbul juga dikarenakan sistem yang berjalan
belum sesuai dengan teori dikarenskan belum menggunakan karfu persediaan maka
dari ity sering terjadi kesalahan dalam pencatatan akuntansi yang berisi rincian mutasi
setiap persediaan. Kegiatan operasi perusghaon dapat dikstakan efektif bergantung
i1 i amakan adanya pengendalian

Molyadi (2016) menyatakan babwa unsur-unsur pe
pindividu karyawan bestanggung jawab atos tugasnya dan fiungsi satu
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melakukan penelibian dengs T An ementaxi Sivtem Informasi
Akuntansi dan Pengendalian dnternal dalam P redit pada PT Lohi Pahari
Amban.

12 Rumusan masalah
Berdasarkan penulisan diatas penulis merumuskan permasalahan vaitu
sebagai berikut:



|. Bagaimana implementasi sistem informasi akuntansi penjualan kredit di PT
Lohi Pahari?

2. Bagaimana implementasi pengendalian internal dalam penjualan kredit di PT
Lohi Pahari?

sebagai berikut:
1. Perusahaan
Pada penelitian ini peneliti mengharapkan dapat memberi masukan untuk

perusahaan PT Lohi Pahari dan bermanfaat sgar meningkatkan kemajuan
dikemudian hari lebih efektif dari sebelumnya.



2. Penulis

Pada penelitian ini peneliti mendapatkan wawasan yang baru dan belum pernah
di dapatkan semoga pada penelitian ini akan bermanfaat bagi peneliti di
kemudian hari nanti.
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