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ARTIKEL JURNAL
Abstrak

Keberhasilun penjualan suatu perusahaan tidak terlepas dari strategl pemasaran vang tepat,
Strategi pemasaran yang tepat akon membawa keberhasilen dalom penjualan produk. Saat ini
banyak perusabaan vang berkompetisi untuk menerapkan strategi pemasaron yang tepat.
Penelitian ind berujuan untuk menganalisa proses kegiatan dolum strategi bauran pemasaran
TP vang diterapkan PT. Jaya Medika Karunin Metode pmlltlm vang digunakan yaitu
deskriptif- kualitatif, pengambilan data menggunakan teknik wawancara, observasi, dan
dokumentasi. Hasil penelitian lmmﬂnuujuhn bahwat penjualan yang dilakukan PT. Jaya
Medika Korunia secarn B2ZB sudah berj * i

namun PT. Jays Medika
] uslm melal B2B.
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