BAB 1

PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang Masalah

mformasi seperti profil, sejarah, polensi vang dimiliki dan sebagainyn.
Pengunjung situs juga dapat memberikan saran atau kritik



Toko Galaxy merupakan salah satu toko vang fokus pada penjualan
perlengkapan futsal ini membutuhkan e-commerce untuk meningkatkan
penjualan serta memperluas area pemasaran produk.

Hadimya website ini menimbulkan pemikiran pada dumia bisnis untuk

4. Pembayaran via rekening bank.
5. Terdapat menu konfirmasi pembayaran bagi konsumen yang telah
melakukan pembayaran.



6. Terdapat fusilitas administrasi penjualan jika konsumen melakukan
transaksi secara offline bagi pihak Toko Galaxy.

7. Dapat melakukan pembelian secara eceran dan grosir

8. Perangkat lunak yang digunakan -

¢) Sebagai syarat untuk memyelesaikan program studi Strata-]
Sekolsh Tinggi Manajemen Informatika Dan  Komputer
AMIKOM Yogyakarta



d} Menerapkan teknologi informasi berupa website sebagai media
promosi untuk meningkatkan penjualan pada Toko Galaxy

1.5  Manfast Penelitian

Galaxy.
¢. Bagl Galaxy Futsal
a) sebagai sarana pendukung untuk memperkenalkan UKM ini kepada
miasyarakat luas



b) mengoptimalkan sistem informasi untuk mendukung promosi dan

1.6 Metodologl penelitian

Pada teknik ini adalah mengumpulkan data— data melalui buku-
buku bacaan dan situs-situs yang berhubungan dengan
informasi-informasi pada software yang akan digunakan.



b}  Metode Analisis
Dari rancangan web vang dibuat akan dilakukan snalisis dalum

masalah, batasan masalah, maksud dan tujuan penelitian, sistematika



BAB 11 LANDASAN TEORI

Pada bagian ini dijelaskan teori-teori yang pembuatan aplikasi e-
commerce mengmmakan PHP dan database MySQL. Dibahas juga
beberapa software pendukung yang digunakan dalam pembuatan web

BAR IV IMF

Bab ini membahas implementasi dan uji coba terhadap aplikasi
e-commerce pada Toko Galaxy. Implementasi berdasarkan dari
perancangan yang telah dijelaskan pada bab sebelumnya.



BAB ¥V PENUTUP
Bab terakir ini akan menyajikan simpulan dari penyusunan skripsi
perbaikan sistem penjualan di dalam perusahaan.
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