bisnis. pemerintuhan dan jugs merupakan informasi yang strategis untuk
pengambilan keputusan.
Fuosilitas vang disediakan oleh website adalsh fasilitas untuk memberikan

informasi pemasaran aksesoris-aksesoris (baju, celuna, jaket, dan sebagainya)
terhadap orang — orang vang tidek ades wakiu untuk mencan informasi mengenai



aksesoris-aksesoris (baju, celana, jaket, dan sebagainya), dan sekaligus sebagai
media promosi dalam bentuk aplikasi. Oleh karena 1tu kami membuat web dengan
judul : Sistem Informasl Penjualan Berbasls Webslte Pada Toke Kencana

Ungu Kedirl.

Mengingat permasalahan pada Toko Kencana Ungu teretak pada media
promasi dan penjualan maka untuk memperoleh hasil yang maksimal dan tepat



pada permasalahan maka kami memberi batasan-batasan untuk membahas
rumusan masalah vang ada. Batasan masalah tersebut antara lain:
1. Ruang lingkup penelitian hanya dilakukan pada Toko Kencana Ungu

I. Akan terbangun scbuah aplikasi wehsite vang dapal digunakan
sebagal media promosi dan penjualan.
2. Memudshkan penjual dan pembeli untuk bertransaksi.



3. Meninggalkan sistem lama yang dirasa kurang efektif dan
membutuhkan biaya lebih banyak dengan sistem baru yang lebih

Hagi Toko Kencana Ungu
. Memberikan solusi  dalam

1.6 Metodologi Penelitian
Untuk memperoleh data yang akurat serta sistem yang fepat untuk Toko

Kencana Ungu melalui beberapa metode dan langkah penelitian. Metode dan
langkah-langkah tersebut sebagai berikut:



I. Metode Observasi
Pengumpulan data dengan cara meneliti langsung. mengadakan
WMFWMEMMEWW

Setelah melakukan metode-metode tersebut, langkah selanjutnya
adalah sebagai berikut :



4. Mencari kelemahan sistem lama,
b. Menyusun recana sebuah sistem baru yang dapat menutupi kelemahan
sistemn lama.

c. Membangun aplikasi website.

Toko Kencana Ungu yuig. akan dibust. Analisa melipnti analisa masalah dan



BAB IV IMPLEMENTASI SISTEM

Bab ini berisikan informasi tentang implementasi dari perancangan yang telah
dibuat, yang meliputi cara kerja program, hasil input dan output program.
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