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RINGKASAN 

Belajar Berwirausaha Terpadu (BBT) bertujuan agar mahasiswa dapat 

memulai bisnis dengan baik sesuai dengan kemampuan serta mencari pengalaman 

agar bisnis yang dijalani dapat berkembang. Kaja shibori adalah tempat yang dipilih 

oleh penulis untuk melakukan kegiatan, Kaja shibori merupakan bisnis handmade 

dalam bidang fashion kerajinan tangan yaitu shibori yang berada di Yogyakarta. 

Jenis kegiatan ini merupakan kegiatan lapangan dengan menggunakan metode 

kualitatif, penulis mendapatkan informasi melalui data primer yang dilakukan 

melalui wawancara, dokumentasi dan observasi serta menggunakan data sekunder 

diperoleh dari literatur yang terdapat hubungan dengan penelitian melalui jurnal 

dan internet. 

Berdasarkan hasil dari kegiatan BBT di Kaja Shibori, penulis mendapatkan 

pembelajaran terkait mengelola usaha karena dampak pandemi Covid 19 pada 

penjualan serta strategi apa yang digunakan oleh Kaja shibori untuk bertahan di 

masa pandemi, menghadapi persaingan bisnis terutama di bidang produksi dengan 

adanya pandemi covid 19 ini perusahaan melakukan inovasi pada strategi promosi  

dan produksi untuk menghadapi persaingan bisnis dimasa pandemi covid .  

Hasil implementasi dari BBT tersebut, Nabilavita_shop saat ini dalam tahap 

perkembangan pada bidang produksi dan pemasaran. Di masa pandemi 

Nabilavita_shop memikirkan inovasi terbaru serta memanfaatkan platfrom digital 

untuk meningkatkan penjualan serta mengembangkan pemasaran agar menjangkau 

lebih banyak. 

 

 

 


