BAB Y
SARAN DAN KESIMPULAN

5.1 Kesimpulan

Berdasarkon hasil analisis data yang telah dilakukan dalam penelition ind
dengan mengacu pada nemusan masalah dan tujuan penelitian, dapat diperoleh
bebemplkes:mpulmms;enm sting PT Taru Martani dalam
Menjaga S akau Cerutn dan Tembakau
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2. Strategi harga yang dilakukan oleh PT. Tisru Marta
fengan nilai 18% - 20% dari biaya HPP (Harga Pol
i M'Wgﬁﬁtﬂﬁhﬂlfh PT Taru )
klan radio, hingua pengadaan event maupun Jom
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5. Kendala yang dialami PT. Taru Martani selama proses produksi dan
distribusi sdalah perubahon rasa dikarenakan kesalshan penyimpanan
maupun distribusi. Hal ind dikarenakan produk tembakau yang
-sensitif terhadap perubahan suhu,



5.2 Saran

Berdasarkan hasil pembahasan dan kesimpulan di atos, maka penulis:
memberikan saran untuk strategi marketing PT Taru Martani dalam menjaga
konsistensi penjualan produk tembakau cerutu dan tembakau linting sebagai
berikut -

1. Untuk menunjang efektifites penjualan, perlu dimaksimalkon

ik hanya promosi vang dilakukan
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