BAB1

PENDAHULUAN

dengan cara

| sisty asi yang baik. Dan Sk gmbangun sistem
ang baik yaitu adanya kecepatan dan keakuratan untuk memperoieh
dﬂ:nmhkm Komputer adalah suatu alat yang dapat Fmpan
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it dan

vang ada, banyaknyn junilal barang, maupun besarnya jumlah harga. Banyaknya
jumlah barang yang dijual dan tingkat keramaian pembeli dapat mengakibatkan
penjual mengalami kesulitan untuk mengelola dan menghitung transaksi
penjualan secara cepat, tepat, dan efisien.




Berdasarkan uraian di atas, maka penulis mencoba untuk menyusun Tugas
Akhir dengan judul “Pengembangan Sistem Informas! Penjualan Pada Mahkota
Snack Grosir Oleh-oleh Khas Temanggung™.

nomor nota hanya dapat memuat satu jumlah barang, tidsk dapat memuat lebih
dari satu jumlah barang. Dan penyedisan fosilitas-fasilitas lainnya yang dapat
mempermudah  pengeloloan transaksi penjualan dan mempermudah dalam
pembuatan laporannya.



1.4 Maksud dan Tujuan

Adapun maksud penyusunan Tugas Akhir ini adalah :

|, Sebagai sarana untuk mempermudah pengelolaan data penjualan barang
pada Mahkota Snack.

2. Mengubah pengeloban data_pesjualan barang yang masih dikelola

R SR o gy skl
2 Metide Wivancara

Mlengadaban Ssiye fiwab secstd Mg deigan pewilikc dan adinin

perusahaan.



3. Metode Kepustakaan

Metode ini digunakan oleh penulis karena tidak mendapatkan data-data
yang diperlukan dari penelitian secara langsung, maka penulis
memerlukan perpustakaan untuk mendapatkan buku-buku sebagai

serta membuat perancangan sistem yang akan dibangun..
BAB IV PEMBAHASAN
Bab IV meguraikan tentang implementasi dart sistem informasi penjualan. cara

pengoperasian, dan awtpe: yang dihasilkan dari aplikasi yang dibuat.



BAB V KESIMPULAN DAN SARAN

Bab V berisi beberapa kesimpulan yang dapat diambil dari hasil dari pembuatan
sistem informasi penjualan barang dan saran dari penulis untuk pengembangan
selanjutnya.
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