BAB1
PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang
Proses jual beli saat ini sudah sangat berkembang pesat. Dengan adanya
media internet melalui sebuah Websiteyung dapat menyediakan segala informasi

dan  dapat st “membantu  meningkatkan
ife sangat mem serikin, banyak manfaat
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 BIC aton Business To Customer yaitu proses jual belj antam produsen
umen. Website bermanfast mengurangi biaya promosi d

di lebih
e R I, (-l e s, Webiite bagi
konsumen juga memiliki banvak manfast Korsumen dapat mencari dan memilih
berbagai produk dalam Website hanya dengan melalui media mternet tanpa harus
mengunjungi dimana produk tersebut dijual. Tidak hanya mencari, konsumen juga
dapat melakukan pembandingan produk diberbagai Website secarn cepat, karena
‘Website menyediakan informasi yang relevan secara detail dengan cepat.
VendettaDsgn sebagai salah satu pelaku bisnis pada bidang produksi
kaos dan sablon yang berlokasi di Yogyakarta memiliki kualitas yang baik namun



belum terlalu dikenal oleh masyarukat luas. Metode promosi yang dilakukan
masih dilakukan secara manual. Untuk itw pemanfastan media  internet
menggunakan Website diperfukan untuk membuantu pengembangan area promosi
dengan area pasar yang lebih luas. Proses jual beli juga menjadi lebih efisien
kontak langsung namiun dapat dilikukon dites patyang berbeda kapanpun dan
aknya pelaky bisnis online akan menumibulkan banyak pesaing pada

isnis yong sama. Untik mengatasi hal fersebut harus ditambahkan suatu

cla Website agar pembeli lebih tertarik untuk mengunjungi dan lebih
ukan transuksi dalam Website tersebut. Maka penulis mengoba

: » barang yang akan dibeli hingasesuai seperfi apa yang
diinginkan pembeli. Fitur mﬂm akan menarik para. pem .
ransaksi dan akan meningkatkan profir

imbul diatas, maka dapat
dirumuskan beberapa masalah sebaga berikut:
|. Bagaimana merancang scbuah website yang dapat digunakan
promosi VendettaDsgn?
2. Bagsimana merancang sebush website yang dapat digunakan

customer untuk membuat custom order dalam website?



1.3 Batasan Masalah

Berdasarkan rumusan masalah distas maka dapat diberikan batasan

. Web ini digunakan sebagai company profife dan media promosi jual

yang sangal mudoh dilakukan saat ini. akan menyebabkan semakin banyak pula
pesaing yang muncul dalam persaingan jual beli. Dengan ditambahkannya sistem
custam order dalam web dapat memberi nilai tambah dan membantu



meningkatkan penjualan, karena pelanggan ataupun pembeli dapat lebih lefiasa
memilih produk sesusi dengan yang diinginkan.
1.5 Manfaat Penelitian

Hasil dari penelitian ini diharapkan dapat memberi manfaat kepada:

Metode ini mengamati secara langsung bagaimana proses bisnis
yang telah diterapkan, digunakan untuk melakukan perkembangan
selanjutnya agar penelitian dapat dilakukan dengan lebih efisien.



2. Metode Wawancara

Metode ini melakukan tanya jawab secara langsung dengan pihak
VendettaDsgn untuk mendapatkan informasi mengenai bagaimana
proses promosi dan jual beli yang sedang diterapkan sebagai scuan

Weakness) proses jual beli menggunakan

don antar muka pengguna. menggunakan pemodelan B
1.7
Penulisan - skripsiini memilsk. sistematika seperti berikul sebagai
gambaran secara keselu mudah untuk dimengerti.
BAB1: PENDAHULUAN
Berisi latar belakang, rumusan masalah, batasan masalah,
maksud dan tujuan penelitian. manfaat penelitian, metode penelitian dan

sistematika penulisan



BAB 11 : LANDASAN TEORI

Berisi tinjauan pustaka, pendapat, menguraikan teori-teori yang
medasari tulisan atau laporan, metode penelitian, pembahasan secara
deatai dan sumber lain yang dapat digunakan sebagai perbandingan atau
acuan dalam pembahasan masals

pertianyaan dalam  rumusc asalah.  Saran untuk FEBEHIII
selanjutnya yang layak untuk dilaksanakan untuk mengatasi kelemahan
yaung masih ada.
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